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Методичні поради з вивчення розвитку системи відносин інтелектуальної власності  в ринковій економіці 
У статті доведено необхідність створення методичних порад з вивчення розвитку системи відносин інтелектуальної власності в ринковій економіці. На думку автора ці методичні поради допоможуть у вивченні даної теми. 
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Методические советы ПО развитию системы отношений интеллектуальной собственности в рыночной Экономике
Содержание статьи доказывает необходимость создания методических советов по изучению развития системы отношений интелектуальной собственности в рыночной экономике. Автор считает, что эти методические указания помогут в изучении данной темы.
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Methodological advice on the development of intellectual property relations in a market economy
Contents of the paper demonstrates the need for a methodical tips for studying the development of relations of intellectual property in a market economy. The author believes that these guidelines will help in the study of the topic.
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Постановка проблеми у загальному вигляді та її зв’язок з важливими науковими чи практичними завданнями. Важливим аспектом у контексті формування порад з вивчення системи відносин інтелектуальної власності в ринковій економіці є визначення функціонування сучасного ринку об’єктів інтелектуальної власності, через який продукти творчості розумової праці вводять у господарський обіг.

Ми виходили з того, що у сучасній ринковій економіці використовуються різні методи та правові угоди щодо передачі або продажу об’єктів інтелектуальної власності, які існують в сучасній ринковій економіці.
Аналіз останніх досліджень і публікацій, в яких започатковано розв’язання даної проблеми і на які спирається автор, виділення невирішених раніше частин загальної проблеми, котрим присвячується означена стаття. Багато науковців, педагогів–практиків розглядають проблему використання інтелектуальної власності в ринковій економіці (А.Н. Козирєв, П.П. Крайнєв, А. Красовська, О. Литвин,             В. Пригода, І. Верба, О.Д. Святоцький, С.В. Якушев та ін.). 
Формулювання цілей статті (постановка завдання). Ціллю статті є допомогти студентам методичними порадами з вивчення  методів, ознак та правових угод інтелектуальної власності які склались в ринковій економіці. Вперше робимо спробу представити їх як системоутворюючий компонент формування умінь та навичок з вивчення даного матеріалу. Для нашого дослідження важливим є визначення порад для поліпшення вивчення студентами розвитку системи відносин інтелектуальної власності, та їх взаємодія. 
Виклад основного матеріалу дослідження з повним обґрунтуванням отриманих наукових результатів. Починаючи вивчення даної теми курсу студенти повинні знати, що характерною ознакою функціонування сучасних розвинених економік є дієвий ринок об'єктів інтелектуальної власності, через який продукти творчої розумової праці вводяться у господарський обіг.

На думку сучасних дослідників, конкурентоспроможність певного об'єкта інтелектуальної власності визна​чається такими чинниками: ступенем правового захисту; технічним рівнем; новизною; специфікою ринку; ціною; очікуваною гостротою суперництва; ймовірністю розширення ринку.

Купівля-продаж об'єктів інтелектуальної власності оформляється відповідним договором, що є дієвим інстру​ментом узгодження інтересів суб'єктів господарювання. Відтак комерціалізація відносин інтелектуальної власності набуває інституціонального оформлення у відповідних рин​кових угодах.

У сучасній ринковій економіці використовуються різні методи та правові угоди щодо передачі або продажу об'єктів інтелектуальної власності.

Згідно з оглядом контрактних угод щодо передачі технологій розрізняють такі способи укладання останніх: продаж виключних прав; ліцензійні контракти; спеціальні угоди або окремі положення ліцензійної угоди про ноу-хау; комерційна передача технологій у рамках франшизи; контракт на комерційний продаж устаткування, що супроводжується передачею технологій або ноу-хау; угода про консультативне обслуговування у зв'язку з придбанням технології; угода про спільне підприємництво на базі комерцій​ного використання прав на об'єкти промислової власності; угода щодо передачі або будівництва промислового виробництва за запатентованою технологією.
Студент повинен запам’ятати, що ліцензійна угода – це угода щодо передачі власником об'єктів інтелектуальної власності певних прав на їх використання своєму контрагенту в передбачених угодою межах. Таким чином, ліцензійна угода є договором про оренду свого патенту (монопольну чи колективну). Надання ліцензії є комерційною операцією, суб'єктами якої виступають ліцензіар і ліцензіат.
Ліцензіар – продавець ліцензії, юридична або фізична особа, яка зобов'язується передати права на використання об'єкта інтелектуальної власності за певну винагороду відповідно до передбачених ліцензійною угодою умов.
Ліцензіат – покупець ліцензії, юридична або фізична особа, яка купує права на використання об'єктів інтелек​туальної власності у межах, передбачених ліцензійною уго​дою.

Об'єктами ліцензійних угод можуть бути: авторські права; програми для ЕОМ і бази даних; товарні знаки; патентні права; ноу-хау, інжинірингові послуги тощо.
Ліцензія (від лат. licentio – свобода, право) – дозвіл на використання об'єкта інтелектуальної власності, що на​дається на підставі ліцензійного договору.
Ліцензійний договір – угода, за якою продавець ви​ключних майнових прав на об'єкт інтелектуальної власності (ліцензіар) надає покупцеві (ліцензіату) дозвіл (ліцензію) на використання цього об'єкта протягом певного періоду в обумовлених угодою межах за відповідну винагороду. 

У сфері інтелектуальної власності розрізняють такі види ліцензій:

1) патентні – дозвіл на використання об'єктів інтелектуальної власності, захищених патентами;

2) на товарні знаки – дозвіл на використання засоби індивідуалізації товарів і послуг;

3) дозвіл на використання твору, що надається власни​ком авторського права.

Ліцензійні угоди мають комерційний характер і пов'я​зані з передачею прав власності на об'єкт інтелектуальної власності за грошову винагороду.

Винагорода за ліцензію, як правило, виплачується у такій формі:
1)  паушального платежу – фіксованої ціни ліцензії, встановленої незалежно від фактичного обсягу виробництва і реалізації продукції виготовленої на її основі. Йдеться про одноразовий внесок за придбання ліцензії, який найчастіше сплачується у початковий період дії ліцензійного договору;
2)  роялті – виплати, розмір яких залежить від ефекту, отриманого від використання об'єкта інтелектуальної власності.
Ціна ліцензії: є монопольною ціною, пов'язаною з передачею май​нових прав на об'єкт інтелектуальної власності; залежить від об'єкта та виду угоди, терміну дії патенту, обсягів товарообороту ліцензіата, технічної, інформаційної та іншої допомоги, яку надає ліцензіар.

Сучасні дослідники звертають увагу на те, що доктрина комерціалізації результатів інтелектуальної праці є однією з найбільш значущих у формуванні моделі інноваційного розвитку суспільства, оскільки: все більша частка вартості сучасних компаній при падає на «невідчутні», нематеріальні активи, найважливішою складовою яких є об'єкти інтелектуальної власності; зростає кількість угод економічних суб'єктів щодо продажу, передачі прав на об'єкти інтелектуальної власності; збільшуються обсяги міжнародної торгівлі останніми; інтелектуальна власність перетворюється на найважливіше джерело доходів сучасних підприємств, як одноразових (за умов функціонування об'єктів інтелектуальної власності як товарів), так і тривалих (за умови функціонування об'єктів інтелектуальної власності як капіталу);  все більш поширеною стає практика включення майнових прав на об'єкти інтелектуальної власності до статутного капіталу акціонерних товариств, урахування! вартості цих об'єктів при злитті або поділі останніх; загострюється проблема захисту прав суб'єктів господарювання на основі оцінювання та компенсації збитків, що виникають у зв'язку з порушенням прав на об'єкти  інтелектуальної власності тощо.

На думку сучасних дослідників метою оцінювання інтелектуальної власності за умови незмінності юридичного статусу майна компанії, що оцінюється, може бути: включення об'єктів інтелектуальної власності до статутного капіталу; обґрунтування розрахунку ціни за право на викори​стання об'єктів інтелектуальної власності у зв'язку з укладенням ліцензійної угоди; визначення винагороди автора результатів інтелек​туальної діяльності; отримання банківського кредиту під заставу виключних прав суб'єкта, що володіє інтелектуальною власністю; розробка бізнес-плану з метою залучення інвестицій; визначення розміру податку на майно, що успадко​вується чи дарується; страхування інтелектуальної власності; обґрунтування розрахунків щодо компенсації збит​ків, заподіяних порушником виключних прав тощо.
На сьогодні вартісне оцінювання об'єктів інтелектуальної власності є складною проблемою, яка не має однозначного вирішення, оскільки: об'єкти інтелектуальної власності нематеріальні за своєю сутністю, їхню вартість неможливо визначити за допомогою традиційного інструментарію; не всі інтелектуальні блага піддаються безпосередньому ринковому оцінюванню; не існує (не може існувати) єдиної загальноприйнятої уніфікованої методики оцінювання об'єктів інтелектуальної власності у зв'язку з оригінальністю і неповторністю інтелектуальних продуктів та умов їх використан​ня окремими суб'єктами господарювання; динаміка вартості інтелектуальної власності не завжди підпорядковується певній загальній законо​мірності, є індивідуальною для кожного конкретного її об'єкта, оскільки інновації не стільки йдуть за ринковою кон'юнктурою, скільки визначають її зміни.

Відтак, традиційні прикладні методики економічного    і аналізу та оцінки бізнесу, засновані на класичних постулатах теорії витрат виробництва, трудової теорії вартості, теорії граничної корисності, рівноважної ціни, не можуть бути застосовані для вичерпного вирішення проблем оцінювання  об'єктів інтелектуальної власності.
Методичні підходи до визначення ринкової вартості об'єктів інтелектуальної власності ґрунтуються на таких принципах: корисності, згідно з яким ринкову вартість мають об’єкти оцінювання, використання яких протягом певного періоду сприяє задоволенню конкретних потреб споживачів; взаємодії попиту і пропозиції, згідно з яким ринкова вартість об'єктів оцінювання залежить від попиту, пропозиції та характеру конкуренції між покупцями та продавцями;  заміщення, згідно з яким ринкова вартість об'єкт оцінювання не може перевищувати найвірогідніші витрати на придбання об'єктів еквівалентної корисності;  очікування, згідно з яким ринкова вартість об'єкті оцінювання залежить від очікуваної величини, тривалості та ймовірності отримання доходів (вигід) за певний період при найбільш ефективному використанні цих об'єктів;  зміни, згідно з яким ринкова вартість об'єкта оціню​вання змінюється у часі та визначається на конкретну дату;  зовнішнього впливу, згідно з яким ринкова вартість об'єкта оцінювання залежить від зовнішніх факторів, що визначають умови його використання (ринкова інфраструктура, міжнародне і національне законодавство, політика держави в галузі інтелектуальної власності тощо); найефективнішого використання, згідно з яким, ринкова вартість об'єкта оцінювання визначається на основі з найбільш вірогідного, економічно виправданого, фінансово можливого, легітимного використання інтелекту​альної власності, що забезпечує максимальний результат.

При цьому найефективніше використання інтелектуальної власності не тотожне її поточному використанню. 
Студент повинен знати основні підходи до розрахунку ринкової вартості об'єктів інтелектуальної власності: витратний (інвестиційний) підхід, порівняльний підхід, прибутковий (дохідний) підхід 
Висновки з даного дослідження і перспективи подальших розвідок у даному напрямку. Підсумовуючи вищевикладене, зазначимо, що дані методичні поради мають стати підґрунтям для розробки нових і вдосконалених існуючих методологій і методик з  інтелектуальної власності та розвитку систем відносин теорії та практики формування об’єктів інтелектуальної власності. Дуже важливо, щоб студенти мали можливість використовувати дані знання та навички для подальшого вивчення даної дисципліни. 
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