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ВСТУП 

 

Актуальність теми. Нові індустріальні країни (НІК), демонструють 

вражаючі темпи економічного зростання і значні досягнення в індустріалізації, 

технологічному прогресі та інтеграції в світову економіку. Їхній досвід слугує 

прикладом того, як країни з обмеженими ресурсами можуть швидко піднятися 

до рівня економічної конкурентоспроможності, спираючись на стратегічні 

інвестиції в освіту, інновації та інфраструктуру. 

Актуальність дослідження цього феномену зумовлена кількома 

факторами. По-перше, світова економіка сьогодні стикається з новими 

викликами, такими як глобалізація, зміна клімату та економічна нерівність. У 

цих умовах важливо розуміти, як НІК адаптуються до змінюваних умов, щоб 

зберегти свою конкурентоспроможність. Їхні стратегії розвитку можуть 

слугувати моделлю для країн, що перебувають на різних етапах економічного 

зростання, а також для тих, хто лише починає свій шлях у промисловій 

індустрії. 

По-друге, в умовах швидких технологічних змін, які впливають на всі 

сфери економіки, вивчення механізмів, за допомогою яких НІК впроваджують 

інновації, стає вкрай важливим. Ці країни не лише досягли високого рівня 

розвитку технологічних секторів, але й вміло використовують наявні ресурси 

для створення нових галузей економіки. Вивчення цих моделей може 

допомогти зрозуміти, як інші країни можуть використати подібні стратегії для 

свого розвитку. 

Крім того, фінансові кризи, які стали важливими подіями в історії 

сучасної економіки, показали вразливість навіть найбільш успішних економік. 

Аналіз реакцій НІК на ці кризи, а також їхні стратегії відновлення, може 

надати цінні уроки для забезпечення економічної стійкості у світі, що постійно 

змінюється. 
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Отже, вивчення особливостей економічного розвитку нових 

індустріальних країн «першої хвилі» не лише сприяє глибшому розумінню 

механізмів економічного зростання, але й допомагає сформувати практичні 

рекомендації для країн, які прагнуть підвищити свою 

конкурентоспроможність у глобальному контексті. Дослідження цих аспектів 

має важливе значення для академічної спільноти, політиків та бізнес-лідерів, 

оскільки воно відкриває нові горизонти для оптимізації економічної політики 

та стратегій розвитку. 

Ступінь вивчення проблеми. Висвітленню окремих аспектів розвитку 

нових індустріальних країн «першої хвилі» присвячені наукові доробки таких 

іноземних авторів, як Цзянь Сюй, Дже-Ву Сім, Інгрід Маєрова, Томаш 

Пражак, Джеремі Зук, Стівен Шварц, Дункан Іннес-Кер.  

Серед вітчизняних авторів проблемами аналізу історичного досвіду й 

економічних наслідків розвитку нових індустріальних країн «першої хвилі» 

займаються М.М. Ігнатенко, Л.О. Мармуль, Д.С.Ушаков, С.П.Кучин, Юлія 

Каган, Галина Алексєєвська та Оксана Гончар.  

Метою дослідження є визначення особливостей економічного 

розвитку нових індустріальних країн «першої хвилі» та визначення основних 

драйверів і викликів, що стоять перед ними.  

Для досягнення мети передбачено виконання наступних завдань: 

– розгляд теоретичних моделей економічного розвитку нових 

індустріальних країн; 

– надання характеристики новим індустріальним країнам та їхньому 

місцю у глобальній економіці; 

– визначення методичних підходів до аналізу економічного розвитку 

нових індустріальних країн; 

– аналіз передумов та особливостей розвитку економік нових 

індустріальних країн «першої хвилі»; 
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– проведення порівняльного аналізу динаміки економічного розвитку 

нових індустріальних країн «першої хвилі» в умовах фінансової 

нестабільності;  

– характеристика сучасних драйверів та проблем розвитку нових 

індустріальних країн «першої хвилі»; 

– запропонування механізму економічного розвитку нових 

індустріальних країн «першої хвилі»; 

– обґрунтування стратегічних напрямків розвитку нових 

індустріальних країн «першої хвилі» в контексті глобалізації та регіоналізації. 

Об’єктом дослідження є процес розвитку нових індустріальних країн 

«першої хвилі», таких як Південна Корея, Тайвань, Гонконг і Сінгапур. 

Предметом дослідження є еволюція, особливості та перспективи 

розвитку нових індустріальних країн «першої хвилі».  

Методологічною основою дослідження є загальнонаукові та спеціальні 

методи пізнання економічних явищ і процесів, пов’язаних з процесом розвитку 

нових індустріальних країн «першої хвилі». Під час вирішення завдань, 

поставлених у дослідженні, застосовано: метод аналізу та синтезу (під час 

узагальнення теоретичних моделей економічного розвитку нових 

індустріальних країн); метод історичного аналізу (для висвітлення передумов 

та особливостей розвитку економік нових індустріальних країн «першої 

хвилі»); методи кількісного і порівняльного аналізу (для проведення 

порівняльного аналізу динаміки економічного розвитку нових індустріальних 

країн «першої хвилі» в умовах фінансової нестабільності); метод 

спостереження (для надання характеристики новим індустріальним країнам та 

їхньому місцю у глобальній економіці, а також характеристик сучасних 

драйверів та проблем розвитку нових індустріальних країн «першої хвилі»); 

метод абстрактно-логічного аналізу (у ході обґрунтування стратегічних 

напрямків розвитку нових індустріальних країн «першої хвилі» в контексті 

глобалізації та регіоналізації); метод формалізації (для запропонування 
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механізму економічного розвитку нових індустріальних країн «першої 

хвилі»).  

Інформаційна база дослідження складається зі статистичних та 

аналітичних матеріалів міжнародних організацій (МВФ, Світового банку, 

СОТ), дослідних центрів, матеріали державних статистичних органів нових 

індустріальних країн «першої хвилі», монографічних досліджень вітчизняних 

та зарубіжних учених-економістів, які дозволяють глибше оцінити 

особливості розвитку НІК.  

Апробація результатів дослідження. Апробація результатів відбулась 

на ХІХ науково-практичної конференції молодих вчених «Актуальні 

проблеми світового господарства і міжнародних економічних відносин», яка 

відбулася 19 квітня 2024 року. 

Структура роботи. Робота складається зі вступу, трьох розділів, 

висновків; містить 100 сторінок тексту, 8 рисунків, 21 таблиці. Список джерел 

включає 63 найменування літератури, 40 електронних публікацій. 
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РОЗДІЛ 1 

 ТЕОРЕТИЧНІ ЗАСАДИ ДОСЛІДЖЕННЯ ЕКОНОМІЧНОГО 

РОЗВИТКУ НОВИХ ІНДУСТРІАЛЬНИХ КРАЇН  

 

1.1. Теоретичні моделі економічного розвитку нових 

індустріальних країн  

 

Теоретичні моделі економічного розвитку нових індустріальних країн 

(НІК) представляють собою важливі інструменти для аналізу і розуміння 

динаміки економічного зростання і трансформації в країнах, що перебувають 

на етапі інтенсивної індустріалізації та модернізації. Ці моделі розроблені для 

пояснення шляхів, які нові індустріальні країни можуть обрати для досягнення 

стійкого і швидкого економічного зростання, а також для оцінки ефективності 

різних економічних стратегій у контексті глобальних тенденцій і внутрішніх 

умов. 

Розуміння цих моделей дозволяє краще оцінювати, які підходи до 

економічного розвитку можуть бути найбільш ефективними в різних 

контекстах і як специфічні стратегії можуть вплинути на довгостроковий 

економічний успіх нових індустріальних країн. Ці теоретичні конструкції 

служать важливим інструментом для формулювання політик і стратегій, які 

сприяють стійкому розвитку і інтеграції країн у глобальну економіку. 

Теоретичні моделі економічного розвитку нових індустріальних країн 

забезпечують різноманітні підходи до розуміння механізмів і динаміки 

економічного зростання в країнах, що переживають інтенсивний процес 

індустріалізації та модернізації. Серед численних моделей, що описують ці 

процеси, особливе місце займають теорія «летючих гусей» (Flying Geese), 

моделі догоняючого розвитку, а також східноазійська (експортоорієнтована) 

та латиноамериканська (імпортозамещаюча) моделі розвитку. Кожна з цих 
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моделей має свої особливості і пропонує унікальний підхід до пояснення 

економічного зростання та структурних перетворень в НІК (рис. 1.1). 

 

Рис. 1.1. Теоретичні моделі економічного розвитку нових 

індустріальних країн [розроблено автором] 

 

Опишемо кожну модель детальніше. 

Теорія «летючих гусей», запропонована японським економістом 

Кітаурою Мітсуо, постулює, що економічний розвиток країн відбувається в 

процесі трансферу технологій та інвестицій між країнами, які перебувають на 

різних стадіях економічного розвитку [1]. У моделі цей процес уявляється у 

вигляді «летючих гусей», де розвинута країна, що перебуває на передових 

Теорія "летючих гусей"

Моделі догоняючого розвитку

Східноазійська модель

Латиноамериканська модель

Модель "Латиноамериканської нової економічної 
політики"

Модель "Динамічного розвитку зосередженої на 
інноваціях"

Модель "Вітчизняного зростання через 
інфраструктурний розвиток"

Модель "Інстуціонального розвитку"

Модель "Локального розвитку через кластеризацію"

Модель "Соціально - економічного розвитку через 
сталий розвиток"

Модель "Економічної диверсифікації"
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позиціях у технологічному розвитку, служить як би «головою» стада, що веде 

інші країни, які тільки починають свою індустріалізацію. 

Основний принцип моделі полягає в тому, що передові країни 

переміщують частину своїх старих технологій і промислових галузей до країн, 

що розвиваються, де ці технології адаптуються і вдосконалюються. Водночас 

новітні технології переходять до більш розвинених країн. Таким чином, 

«летючі гусей» символізують перехід від традиційних галузей до нових, 

високотехнологічних, забезпечуючи динамічний розвиток і структурні зміни в 

економіках, що розвиваються. 

Модель «летючих гусей» ґрунтується на ідеї ієрархічного розвитку 

країн, де провідна роль у впровадженні нових технологій належить 

найрозвиненішим економікам, які символізують "голову" стада гусей. Ці 

країни першими впроваджують передові технології та створюють інноваційні 

продукти, що дозволяє їм займати провідні позиції у світовій економіці. 

Згодом, внаслідок економічної еволюції, коли попит на старі технології 

починає знижуватися через їхню застарілість або ж через підвищення витрат 

на виробництво, ці технології передаються країнам, що перебувають на 

нижчому рівні розвитку. Водночас розвинуті економіки концентруються на 

створенні та впровадженні ще новіших технологій, залишаючи старіші сфери 

діяльності іншим країнам. 

Країни, що перебувають на середніх стадіях розвитку, виступають 

своєрідними «посередниками» у процесі глобальної індустріалізації. Вони 

адаптують і вдосконалюють технології, які були передані їм від більш 

розвинених держав, і на цьому етапі можуть досягати значного економічного 

зростання. Водночас вони поступово переходять до виробництва більш 

складної продукції, залучають іноземні інвестиції та нарощують свою 

технологічну базу. Таким чином, відбувається перехід до нових 

індустріальних галузей, що забезпечує структурну модернізацію економіки. 
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Ця динаміка, у якій країни поступово просуваються вгору по 

технологічній драбині, створює ефект так званого «летючого стада гусей», де 

кожна країна послідовно проходить етапи, які раніше долали більш розвинені 

держави. При цьому загальний напрям розвитку визначається світовими 

тенденціями індустріалізації, і навіть ті країни, що перебувають на нижчих 

щаблях економічного розвитку, не залишаються осторонь глобальних 

процесів, а є невід’ємною частиною світової економічної системи. 

Значення цієї моделі полягає в тому, що вона підкреслює важливість 

інтернаціональної кооперації та взаємодії у процесах економічного розвитку. 

Водночас модель «летючих гусей» демонструє, що економічний розвиток не є 

одностороннім процесом, обмеженим рамками окремої країни, а натомість 

відбувається завдяки постійним транснаціональним взаємодіям, включаючи 

переміщення капіталів, знань та технологій. 

Крім того, модель акцентує увагу на структурних змінах у 

промисловості. У міру розвитку економік відбувається зсув від традиційних, 

менш продуктивних галузей до нових, більш капітало- та технологічно 

інтенсивних галузей. Це не лише забезпечує динамічне економічне зростання, 

але й підвищує конкурентоспроможність національних економік у світовій 

економічній системі. 

Модель «летючих гусей» є також важливою в контексті пояснення 

процесів глобалізації, яка активізувала взаємодію між економіками різних 

країн та прискорила поширення інноваційних технологій у світовому 

масштабі [1]. 

Моделі догоняючого розвитку акцентують увагу на процесах, які 

дозволяють країнам, що відстають у розвитку, надолужити відставання від 

розвинутих країн. Одним з ключових аспектів цих моделей є значна роль 

державної політики у стимулюванні інвестицій в інфраструктуру, освіту та 

наукові дослідження. Такі країни намагаються впроваджувати інновації і 
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технології, що вже використовуються в розвинених країнах, адаптуючи їх до 

місцевих умов [3]. 

Процес догоняючого розвитку часто включає в себе швидке освоєння 

нових технологій і поліпшення виробничих процесів, що дозволяє країнам 

досягати конкурентоспроможності на світовому ринку. Ця модель передбачає 

також використання стратегічного управління ресурсами та активну участь 

держави у створенні сприятливих умов для розвитку промисловості і 

економіки в цілому. 

Одним із ключових аспектів моделей догоняючого розвитку є акцент на 

ролі державної політики як основного рушія економічних перетворень. Успіх 

у цьому процесі значною мірою залежить від того, наскільки держава здатна 

стимулювати інвестиції у критично важливі сфери, такі як інфраструктура, 

освіта, наукові дослідження та розвиток технологій. Інвестиції в ці галузі 

формують фундамент для майбутнього зростання, оскільки без належної 

інфраструктури та освіченої робочої сили впровадження інновацій стає 

малоймовірним, а економіка залишається замкненою в межах малоефективних 

виробничих систем. 

Важливою особливістю догоняючого розвитку є здатність країн швидко 

освоювати та адаптувати новітні технології, які вже успішно 

використовуються у розвинутих країнах. Це дає можливість скорочувати 

технологічний розрив без необхідності тривалих періодів власних досліджень 

та розробок. Завдяки цьому країни можуть впроваджувати сучасні виробничі 

процеси та підвищувати ефективність своїх галузей, що дозволяє їм 

конкурувати на світових ринках із більш розвинутими економіками. 

Процес догоняючого розвитку передбачає не лише механічне 

впровадження іноземних технологій, а й їх адаптацію до місцевих умов. Ця 

адаптація включає врахування специфіки внутрішнього ринку, природних 

ресурсів, рівня освіти населення та інституційних особливостей. Здатність до 

інноваційного засвоєння технологій є важливою перевагою для країн, що 
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розвиваються, оскільки дає їм можливість використовувати іноземний досвід 

у спосіб, який найкраще відповідає їхнім національним інтересам та умовам. 

Активна участь держави в економічних процесах є однією з 

визначальних рис догоняючого розвитку. Держава відіграє роль як інвестора, 

так і координатора, визначаючи стратегічні напрями розвитку економіки. 

Державна політика часто спрямована на підтримку розвитку ключових 

промислових секторів через субсидії, податкові пільги або прямі інвестиції в 

наукові дослідження та дослідно-конструкторські роботи. Крім того, держава 

стимулює створення сприятливих умов для приватного сектору, забезпечуючи 

макроекономічну стабільність, правову базу для захисту прав власності та 

сприяючи розвитку фінансових ринків, що полегшує доступ до капіталу. 

Стратегічне управління ресурсами є важливим аспектом у моделях 

догоняючого розвитку. Держави повинні ефективно розподіляти свої 

обмежені ресурси, інвестуючи в найбільш перспективні галузі економіки та 

створюючи умови для довготривалого зростання. У цьому контексті значення 

мають як природні ресурси, так і людський капітал. Розвиток освітніх програм, 

націлених на підвищення кваліфікації робочої сили, є ключовим для 

забезпечення конкурентоспроможності на міжнародних ринках. 

Іншим важливим фактором є інституційна розбудова, оскільки наявність 

ефективних інститутів є передумовою для сталого економічного розвитку. 

Сильні інститути забезпечують функціонування ринкових механізмів, 

сприяють боротьбі з корупцією, створюють умови для довгострокових 

інвестицій та захисту інтелектуальної власності. У багатьох випадках країни, 

що досягають успіху в догоняючому розвитку, здійснюють глибокі 

інституційні реформи, що включають зміну законодавства, дерегуляцію 

окремих галузей та реформу судової системи. 

Догоняючий розвиток є складним, багатогранним процесом, що вимагає 

від країн здатності ефективно використовувати як внутрішні, так і зовнішні 

ресурси. Важливу роль відіграють також зовнішні інвестиції та міжнародні 
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відносини. Успішні країни в цьому процесі часто інтегруються у світову 

економіку через торгівлю та залучення іноземного капіталу, що дозволяє їм не 

лише отримувати доступ до новітніх технологій, але й брати участь у глобальних 

ланцюгах постачання, тим самим збільшуючи свою частку на світових ринках. 

Таким чином, моделі догоняючого розвитку акцентують увагу на 

важливості державної політики, стратегічного управління ресурсами та 

здатності країни адаптувати іноземні технології для досягнення високих 

темпів економічного зростання. Інноваційні процеси, підтримувані державою, 

а також сприятлива інституційна середа відіграють вирішальну роль у 

створенні умов для успішного розвитку, що дозволяє країнам, які відстають, 

скорочувати розрив з розвиненими економіками. 

Східноазійська модель розвитку характеризується акцентом на експорті 

як основному двигуні економічного зростання. Країни Східної Азії, такі як 

Японія, Південна Корея, Тайвань і Сінгапур, використовували цю стратегію 

для швидкого економічного зростання. Основні складові цієї моделі 

включають активну політику підтримки експорту, зокрема через надання 

субсидій та пільг для експортерів, а також через розвиток інфраструктури, що 

полегшує експорт [4].  

Одним із центральних елементів цієї моделі є орієнтація на розвиток 

експортного сектору. Від самого початку індустріалізації ці країни 

концентрували свої зусилля на виробництві товарів для зовнішніх ринків. 

Експорт служив як механізм для отримання валютних доходів, що дозволило 

країнам здійснювати подальші інвестиції у виробничі потужності, 

інфраструктуру та людський капітал. Така стратегія сприяла створенню 

сучасних технологічних галузей, що зумовило перехід від 

низькотехнологічного виробництва до високотехнологічних секторів з 

високою доданою вартістю. 

Центральну роль у забезпеченні економічного успіху відіграє державна 

політика. У Східній Азії держава активно втручалася в економіку, особливо на 
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початкових етапах індустріалізації. Ключовою стратегією стало надання 

субсидій, пільг та інших стимулів для підприємств, які орієнтувалися на 

експорт. Це включало, зокрема, пільгові кредити, зниження податкового 

тиску, а також інвестиції у розвиток виробничої інфраструктури, що 

полегшувала доступ підприємств до зовнішніх ринків. Таким чином, держави 

Східної Азії створювали сприятливі умови для експортерів, стимулюючи 

зростання виробничого сектору. 

Ще одним важливим елементом цієї моделі є акцент на виробництві 

товарів із високою доданою вартістю. Промислова стратегія країн Східної Азії 

передбачала поступове освоєння нових технологій та перехід до виробництва 

складніших товарів. Спочатку ці країни орієнтувалися на виробництво товарів 

широкого вжитку, таких як текстиль та споживча електроніка. Проте з часом, 

завдяки інвестиціям у науку, технології та освіту, вони перейшли до більш 

технологічно складних галузей, таких як виробництво автомобілів, 

напівпровідників та інформаційних технологій. Це дозволило їм зайняти 

провідні позиції на світових ринках у таких секторах, як електроніка та 

автомобілебудування. 

Східноазійська модель розвитку також базується на інвестиціях у 

людський капітал. Країни регіону надавали особливого значення освіті та 

підвищенню кваліфікації робочої сили. Освітня політика була спрямована на 

створення кваліфікованої та технічно грамотної робочої сили, що забезпечило 

базу для технічного прогресу та інновацій. Високий рівень освіти сприяв не 

лише розвитку виробничих процесів, але й впровадженню нових технологій, 

що стало важливим фактором у досягненні конкурентоспроможності на 

світовому рівні [4]. 

Технічний прогрес і постійні інновації стали визначальними для країн 

Східної Азії, що дозволило їм швидко адаптуватися до змін на світових ринках 

і підтримувати високий рівень продуктивності. Наприклад, Японія та 

Південна Корея досягли значних успіхів у розвитку передових технологій, 
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таких як робототехніка, виробництво напівпровідників та електроніка, що 

дало їм змогу займати ключові позиції на глобальному ринку високих 

технологій[4]. 

У контексті цієї моделі слід зазначити також важливість 

інфраструктурних інвестицій. Розвиток транспортної, енергетичної та 

цифрової інфраструктури став основою для швидкого розширення 

експортного сектору. Урядові програми в цих країнах були спрямовані на 

модернізацію інфраструктури, що полегшувало транспорт і доступ до 

міжнародних ринків. Крім того, розвиток інформаційних технологій і 

телекомунікацій став ключовим елементом у підвищенні ефективності 

виробництва і послуг. 

В табл. 1.1 наведено порівняння економічних показників країн Східної 

Азії на різних етапах розвитку. 

Таблиця 1.1 

Порівняння основних економічних показників країн Східної Азії на 

різних етапах розвитку 

Показник 
Японія (1950-

1960) 

Південна Корея 

(1960-1970) 

Тайвань (1970-

1980) 

Сінгапур (1980-

1990) 

Показник 
Японія (1950-

1960) 

Південна Корея 

(1960-1970) 

Тайвань (1970-

1980) 

Сінгапур (1980-

1990) 

Основні галузі 

промисловості 

Текстиль, 

автомобілі 

Текстиль, 

споживча 

електроніка 

Споживча 

електроніка 

Електроніка, 

фінансові 

послуги 

Стратегія 

економічного 

розвитку 

Індустріалізація

, експорт 

Експортний 

індустріалізм 

Технологічне 

оновлення 

Регіональний 

фінансовий 

центр 

Державна 

підтримка 

Пільги для 

експортерів, 

субсидії 

Пільгові 

кредити, 

інвестиції в 

інфраструктуру 

Стимулювання 

НДДКР 

Стимулювання 

інвестицій в 

технології 

Рівень 

інвестицій у 

ВВП (%) 

25-30% 30-35% 25-30% 35-40% 

Рівень 

безробіття (%) 
2-3% 3-4% 2-3% 1-2% 

Джерело: [4] 
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Табл. 1.1 ілюструє основні етапи розвитку чотирьох ключових країн 

Східної Азії, акцентуючи увагу на галузевій спеціалізації, стратегії 

економічного розвитку та державній підтримці. Усі ці країни демонструють 

схожий підхід, заснований на експортоорієнтованій моделі, з поступовим 

переходом до виробництва товарів із високою доданою вартістю та активною 

участю держави у підтримці економічного зростання [4]. 

Таким чином, Східноазійська модель розвитку є багатовимірною 

стратегією, яка включає як активну державну політику, так і приватну 

ініціативу. Її основними компонентами є акцент на експорті, інвестиції в 

людський капітал та інновації, а також розвиток інфраструктури для 

підтримки експортоорієнтованого виробництва. Ця модель демонструє високу 

ефективність у досягненні швидкого економічного зростання та розвитку 

конкурентоспроможних галузей промисловості на світовому рівні. 

Латиноамериканська модель розвитку, яка поширювалась у середині XX 

століття, акцентує увагу на політиці імпортозаміщення. Країни Латинської 

Америки намагалися досягти економічного самодостатності, шляхом розвитку 

власної промисловості і зменшення залежності від імпорту готових товарів. Ця 

модель передбачала активне втручання держави у економіку, зокрема через 

встановлення торгових бар'єрів, субсидування внутрішнього виробництва і 

розвиток національної інфраструктури [6]. 

Метою імпортозамінної стратегії було також покращення платіжного 

балансу через скорочення імпорту. Протягом початкових етапів впровадження цієї 

моделі багато країн дійсно змогли зменшити свою залежність від імпорту готових 

товарів. Однак із часом з'ясувалося, що ця модель має низку суттєвих недоліків. 

По-перше, внутрішні виробничі потужності не завжди були здатні задовольнити 

попит на товари високої якості, що призводило до розвитку індустрій, 

орієнтованих на низькотехнологічну та малопродуктивну продукцію. По-друге, 

через відсутність конкуренції багато підприємств залишалися неефективними та 

не мали стимулу до інновацій та покращення виробничих процесів. 
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З часом латиноамериканська модель розвитку зіткнулася з кризовими 

явищами, такими як структурні дисбаланси в економіці, пов’язані з високим 

рівнем інфляції, зовнішньою заборгованістю та дефіцитом платіжного 

балансу. Оскільки внутрішнє виробництво не могло повністю замінити імпорт 

високотехнологічних товарів та капітальних товарів, країни Латинської 

Америки залишалися залежними від зовнішніх ринків. Це призвело до значних 

витрат на імпорт технологій та обладнання, необхідних для підтримки 

промислового виробництва, що ще більше загострило проблему зовнішньої 

заборгованості [6]. 

Необхідність масштабних державних інвестицій та субсидій у національну 

промисловість також створювала значне навантаження на державний бюджет. 

Багато країн регіону стикнулися з дефіцитом державних фінансів, що призвело 

до фінансової кризи. Крім того, політика імпортозаміщення призводила до 

економічної ізоляції країн від світових ринків, що обмежувало можливості 

доступу до нових технологій та інновацій. У підсумку, багато 

латиноамериканських країн виявилися змушеними переглянути свою стратегію 

розвитку та перейти до більш відкритих моделей, що включали лібералізацію 

торгівлі та залучення іноземних інвестицій (табл. 1.2). 

Таблиця 1.2 

Економічні показники країн Латинської Америки у період 

імпортозаміщення 

Показник 
Аргентина (1950-

1970) 

Бразилія (1950-

1970) 

Мексика (1950-

1970) 

ВВП (середнє 

зростання, %) 
3-4% 4-5% 6-7% 

Рівень інфляції (%) 20-30% 10-20% 5-10% 

Державні інвестиції 

у ВВП (%) 
20-25% 25-30% 15-20% 

Торговий баланс Відносний дефіцит Дефіцит 
Відносна 

стабільність 

Частка 

промисловості у 

ВВП (%) 

30% 35% 28% 

Джерело: [6]  
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Табл. 1.2 ілюструє економічні показники трьох провідних 

латиноамериканських країн у період імпортозамінної індустріалізації. Хоча 

середні темпи зростання ВВП були досить високими, особливо у Мексиці, в 

країнах виникали проблеми з інфляцією та дефіцитом платіжного балансу. 

Інфляція в Аргентині та Бразилії залишалася високою, що підривало 

макроекономічну стабільність і створювало труднощі для подальшого 

розвитку. 

Таким чином, латиноамериканська модель імпортозамінної 

індустріалізації мала свої сильні сторони, такі як швидкий розвиток 

національної промисловості та скорочення залежності від імпорту, але 

водночас виявилася вразливою до низки економічних проблем, включаючи 

низьку ефективність виробництва, ізоляцію від світової економіки та 

структурні дисбаланси. У результаті, ця модель поступилася місцем більш 

відкритим підходам до економічного розвитку, які передбачають інтеграцію в 

глобальні ринки та залучення іноземних інвестицій [6]. 

Модель «Латинськоамериканської нової економічної політики» (ЛНЕП) 

розвивалась в Латинській Америці наприкінці XX століття як відповідь на 

невдачі імпортозамещення. Вона акцентує увагу на необхідності структурних 

реформ і відкритості економіки для міжнародної конкуренції. Основні 

елементи включають лібералізацію торгівлі, приватизацію державних 

підприємств, і реалізацію макроекономічних стабілізаційних заходів. Модель 

спрямована на інтеграцію в глобальну економіку через підвищення 

конкурентоспроможності і ефективності внутрішніх ринків. 

В табл. 1.3 наведені економічні показники латиноамериканських країн 

після впровадження ЛНЕП. 

Табл. 1.3 відображає економічні показники трьох ключових 

латиноамериканських країн у період впровадження нової економічної 

політики. Незважаючи на стабілізацію макроекономічних показників та 
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підвищення темпів економічного зростання, проблеми з інфляцією, 

безробіттям та високим рівнем зовнішнього боргу продовжували створювати 

виклики для країн регіону. 

Таблиця 1.3 

Основні економічні показники латиноамериканських країн після 

впровадження ЛНЕП 

Показник 
Аргентина (1990-

2000) 

Бразилія (1990-

2000) 

Мексика (1990-

2000) 

ВВП (середнє 

зростання, %) 
3-4% 2-3% 3-4% 

Рівень інфляції (%) 10-20% 5-10% 10-20% 

Рівень безробіття 

(%) 
12-15% 6-8% 5-7% 

Частка експорту у 

ВВП (%) 
15% 18% 28% 

Зовнішній борг (% 

від ВВП) 
50-70% 30-50% 40-60% 

Джерело: [6] 

 

Таким чином, «Латинськоамериканська нова економічна політика» 

стала реакцією на невдачі попередніх моделей розвитку і привела до суттєвих 

структурних реформ у багатьох країнах регіону. Вона спрямована на 

підвищення конкурентоспроможності та інтеграцію у світову економіку через 

лібералізацію торгівлі, приватизацію та макроекономічну стабілізацію. Хоча 

ця модель принесла позитивні результати у вигляді стабілізації економіки та 

зростання експорту, вона також супроводжувалася соціальними і 

структурними викликами, що вимагали подальшої адаптації та корекції 

економічної політики [6]. 

Модель "Динамічного розвитку зосередженої на інноваціях" наголошує 

на важливості інновацій і технологічного розвитку як двигуна економічного 

зростання. Вона спирається на теорію, що нові індустріальні країни повинні 

інвестувати в дослідження і розробки (R&D), щоб розвивати нові технології та 

продукти, які можуть бути конкурентоспроможними на глобальному ринку. 
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Ця модель часто асоціюється з економіками, що активно розвивають стартапи 

і високі технології [8]. 

Модель "Вітчизняного зростання через інфраструктурний розвиток" 

фокусується на значенні інфраструктури для економічного зростання. 

Основна ідея полягає в тому, що інвестиції в інфраструктурні проекти (дороги, 

порти, енергетичні системи) можуть стимулювати економічну активність і 

залучати приватні інвестиції. Ця модель використовувалася в багатьох 

країнах, що розвиваються, щоб забезпечити основні умови для економічного 

зростання і розвитку [10]. 

Модель "Інституціонального розвитку" акцентує на важливості 

формування і зміцнення інституцій, таких як правова система, державні 

органи і ринкові механізми. Вона передбачає, що стабільні і ефективні 

інститути є критично важливими для довготривалого економічного розвитку, 

оскільки вони забезпечують правопорядок, захист прав власності і чесні 

ринкові умови [11]. 

Модель "Локального розвитку через кластеризацію" зосереджується на 

створенні і розвитку промислових кластерів – географічно концентрованих 

груп взаємопов'язаних компаній, постачальників і супутніх інститутів. Ідея 

полягає в тому, що кластеризація може забезпечити економії від масштабу, 

полегшити доступ до знань і інновацій, а також підвищити 

конкурентоспроможність компаній через співпрацю і взаємодію в межах 

кластеру [12]. 

Модель "Соціально-економічного розвитку через сталий розвиток" 

акцентує на важливості інтеграції екологічних і соціальних аспектів у стратегії 

економічного розвитку. Вона передбачає, що економічне зростання має бути 

збалансоване з екологічною стійкістю і соціальною справедливістю. Модель 

включає стратегії, що сприяють зменшенню негативного впливу на 

навколишнє середовище, забезпечують соціальну рівність і включають 

стейкхолдерів у процеси прийняття рішень [13]. 
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Модель "Економічного диверсифікації" рекомендує країнам, що 

розвиваються, уникати надмірної залежності від одного або кількох секторів 

економіки. Вона пропагує розвиток різних економічних секторів, щоб 

зменшити ризики, пов'язані з коливаннями на світових ринках або 

природними катастрофами. Диверсифікація також може включати розвиток 

нових промислових і фінансових інститутів для підтримки економічного 

зростання [14]. 

Ці моделі разом з вже згаданими створюють широкий спектр 

теоретичних підходів до розуміння і управління економічним розвитком 

нових індустріальних країн, кожна з яких має свої переваги і недоліки в 

залежності від конкретних умов і контексту. 

Таким чином, різноманітні теоретичні моделі економічного розвитку 

нових індустріальних країн пропонують різні підходи до розуміння динаміки 

і механізмів економічного зростання, відображаючи широкий спектр стратегій 

і політик, що використовуються для досягнення економічного прогресу в 

умовах глобальної економіки. 

 

1.2. Характеристика нових індустріальних країн та їх місце у 

глобальній економіці  

 

Нові індустріальні країни відрізняються від розвинених і країн, що 

розвиваються за рядом ключових ознак. Основною особливістю НІК є те, що 

ці країни досягли значного прогресу в індустріалізації і модернізації 

економіки, але все ще не досягли рівня економічного розвитку, який 

характерний для розвинутих країн. Вони мають добре розвинуті промислові 

сектори і високий рівень технологічного прогресу, проте їх економічні 

системи ще продовжують розвиватися, і вони можуть стикатися з певними 

структурними і соціальними викликами. 
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Зокрема, НІК часто характеризуються швидким економічним 

зростанням, зростанням інвестицій у високі технології, а також істотними 

змінами у структурі економіки. Ці країни зазвичай демонструють високий 

рівень експорту, що включає продукцію з високою доданою вартістю, і мають 

значний вплив на глобальні ринки. Проте, в порівнянні з розвинутими 

країнами, НІК можуть мати менш стабільні економічні та соціальні структури, 

а також можуть стикатися з проблемами, такими як нерівність доходів і 

політичні нестабільності. 

Економічна структура НІК також продовжує еволюціонувати. У 

багатьох із цих країн помітне переміщення акценту з виробничого сектору на 

сферу послуг та розвиток високотехнологічних індустрій. Інвестиції у 

дослідження і розвиток, а також підвищення рівня освіти є ключовими 

факторами цього процесу. Такі країни, як Південна Корея та Тайвань, є 

прикладами успішної реалізації цієї стратегії, оскільки вони змогли 

перетворитися з країн, що розвиваються, на високотехнологічні національні 

економіки з високою доданою вартістю продукції (табл. 1.4). 

Табл. 1.4 відображає основні характеристики деяких нових 

індустріальних країн, які демонструють високі темпи економічного зростання, 

розвиток промислового сектора і активну участь у світовій торгівлі. Попри те, 

що всі ці країни мають значний технологічний прогрес, їх рівень соціальної 

нерівності та структурні виклики є різними, що свідчить про неоднорідність 

НІК як категорії. 

Розвинені країни, як правило, мають високий рівень доходів на душу 

населення, високий рівень інфраструктури та розвинутих технологій, а також 

стабільні і зрілі економічні і політичні системи. Вони є основними центрами 

фінансових і промислових інновацій, мають сильну економічну та політичну 

впливовість на глобальному рівні. 
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Таблиця 1.4 

Порівняльна таблиця характеристик окремих нових індустріальних країн 

Показник 
Південна 

Корея 
Тайвань Сінгапур Малайзія Бразилія 

Темпи 

економічного 

зростання (середній 

за рік) 

4-6% 3-5% 2-4% 4-5% 2-3% 

Частка 

промисловості у 

ВВП (%) 

39% 36% 25% 34% 22% 

Частка експорту у 

ВВП (%) 
44% 56% 70% 64% 16% 

Рівень 

технологічного 

прогресу 

Високий Високий 
Дуже 

високий 
Помірний Середній 

Соціальна 

нерівність 

(Коефіцієнт Джині) 

0.31 0.33 0.36 0.41 0.53 

Інвестиції у наукові 

дослідження та 

розробки (R&D, % 

від ВВП) 

4.2% 3.3% 2.2% 1.3% 1.1% 

Основні експортні 

галузі 

Електроніка, 

автомобілі 

Напівпрові

дники, 

електроніка 

Фінансові 

послуги, 

електроніка 

Пальмова 

олія, 

електроніка 

Сировинні 

ресурси, 

автомобілі 

Джерело: [14;15] 

 

Країни, що розвиваються, з іншого боку, мають низький рівень доходів, 

слабшу інфраструктуру і менший рівень індустріалізації. Вони часто 

стикаються з проблемами, такими як високий рівень бідності, політична 

нестабільність і недостатній доступ до освіти і охорони здоров'я. Їх 

економічний розвиток є нерегулярним і менш передбачуваним у порівнянні з 

НІК. 

НІК, у свою чергу, займають проміжне положення. Вони вже досягли 

значного економічного прогресу і мають розвинуті промислові сектори, але 

ще не досягли рівня стабільності і зрілості, характерного для розвинених країн. 
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НІК зазвичай демонструють високий темп зростання і значний прогрес у 

модернізації інфраструктури і технологій. 

Показники економічного розвитку різних груп країн світу наведені в 

табл. 1.5. 

Таблиця 1.5 

Показники економічного розвитку різних груп країн світу 

Параметр Розвинені країни 
Нові індустріальні 

країни (НІК) 

Країни, що 

розвиваються 

Рівень доходу 

на душу 

населення 

Високий Середній Низький 

Темпи 

економічного 

зростання 

Помірні (1-3% 

щорічно) 

Високі (4-7% 

щорічно) 

Нерегулярні, від 

низьких до високих 

Структура 

економіки 

Постіндустріальна 

(сфера послуг, 

високі технології) 

Індустріальна 

(промисловість, 

експорт 

високотехнологічних 

товарів) 

Сільське господарство, 

первинні галузі 

Інвестиції у 

R&D 

Високі (понад 2% 

ВВП) 
Помірні (1-2% ВВП) Низькі (менше 1% ВВП) 

Рівень 

технологічного 

розвитку 

Дуже високий Високий Низький 

Політична 

стабільність 
Висока Помірна 

Низька, часто 

нестабільна 

Соціальні 

показники 

Високий рівень 

охорони здоров'я, 

освіти, соціальної 

безпеки 

Зростаючі показники 

Низький рівень охорони 

здоров'я, освіти, 

соціальних послуг 

Рівень 

нерівності 

доходів 

Низький Помірний Високий 

Залежність від 

експорту 

Низька, переважно 

внутрішній попит 

Висока 

(експортоорієнтована 

економіка) 

Висока, але залежить 

від сировини і товарів з 

низькою доданою 

вартістю 

Зовнішній борг Низький Помірний Високий 

Джерело: [15] 
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Табл. 1.5 відображає основні відмінності між розвиненими країнами, 

новими індустріальними країнами та країнами, що розвиваються, ілюструючи 

їхні основні соціально-економічні та політичні характеристики. 

Розвинені країни демонструють високий рівень розвитку в усіх вимірах, 

мають стабільні політичні системи, високу якість життя та провідну роль у 

світовій економіці. НІК, хоча й досягли значного економічного прогресу, ще 

знаходяться на етапі формування зрілих соціальних та економічних 

інституцій. Водночас, країни, що розвиваються стикаються з низькими 

рівнями доходу, недостатньо розвиненою інфраструктурою і нестабільною 

політичною ситуацією, що гальмує їх розвиток. 

 

1.3. Методичні підходи до аналізу економічного розвитку нових 

індустріальних країн  

 

У дослідженні економічного розвитку нових індустріальних країн (НІК) 

використовуються декілька ключових методичних підходів, кожен з яких 

забезпечує глибоке та комплексне розуміння процесів, що визначають 

економічне зростання та структурні зміни у цих країнах. Кожен із підходів 

ґрунтується на різних теоретичних та методологічних засадах, що дозволяє 

дослідити різні аспекти економічного розвитку НІК та визначити їхні 

перспективи у глобальній економіці (рис. 1.2). 

 

Рис. 1.2. Методичні підходи до аналізу економічного розвитку нових 

індустріальних країн [розроблено автором]  
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Панельні дані дозволяють враховувати як часову динаміку, так і 

міжкраїнові відмінності. Це особливо корисно при аналізі впливу фінансової 

кризи на економічні показники, оскільки така модель дозволяє враховувати 

індивідуальні характеристики кожної країни, водночас досліджуючи загальні 

тренди для всіх НІК «першої хвилі». 

Для цього аналізу була побудована панельна регресійна модель 

наступного вигляду (1.1): 

 

𝑌𝑖𝑡 =  𝛼 + 𝛽1𝑋𝑖𝑡 + 𝛽2𝐶𝑟𝑖𝑠𝑖𝑠𝑡 + 𝛽3𝑃𝑜𝑠𝑡𝐶𝑟𝑖𝑠𝑖𝑠𝑡 + 𝜀𝑖𝑡                       (1.1) 

 

де Yit – економічний показник (ВВП, рівень інвестицій, інфляція) для 

країни i у час t,  

Xit – набір контрольних змінних (експорт, державний борг, рівень 

споживання),  

Crisist – бінарна змінна, яка дорівнює 1 у роки кризи (1997–1998 рр.), 

PostCrisist – бінарна змінна, яка дорівнює 1 у період після кризи (1999–

2005 рр.),  

εit – випадкова похибка. 

Для оцінки довгострокового і короткострокового впливу економічних 

факторів на динаміку відновлення після кризи було застосовано ARDL-

модель, яка дозволяє аналізувати динамічні ефекти зміни змінних у різні 

часові періоди. Модель ARDL описується таким рівнянням (1.2): 

 

            𝑌𝑡 =  𝛼 + ∑ 𝛽𝑖𝑌𝑡−𝑖
𝑝
𝑖=1 + ∑ 𝛼𝑗𝑋𝑡−𝑗

𝑞
𝑗=0 + 𝜀𝑡                                   (1.2) 

 

де Yt – залежна змінна (ВВП, рівень інвестицій, інноваційні показники),  

Xt – незалежні змінні (експорт, державний борг, споживчі витрати),  

εt – випадкова похибка,  

p і q – порядок лагів для відповідних змінних. 
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ARDL-модель дозволяє розглядати як короткострокові, так і 

довгострокові ефекти кризових явищ. Результати аналізу показали, що 

короткостроковий ефект кризи був різким падінням економічних показників 

(особливо ВВП та експорту), але в довгостроковій перспективі зростання 

інвестицій у високотехнологічні сектори та цифровізація сприяли 

поступовому відновленню економіки [16] . 

Для оцінки перспектив розвитку економік нових індустріальних країн 

використовуються прогнозні моделі. Однією з найпоширеніших моделей є 

ARIMA (Autoregressive Integrated Moving Average), яка дозволяє прогнозувати 

економічні показники на основі попередніх спостережень. Модель ARIMA 

визначається наступною формулою (1.3): 

 

𝑌𝑡 = 𝑐 + ∅1𝑌𝑡−1 + ∅2𝑌𝑡−2 + ⋯ + ∅𝑝𝑌𝑡−𝑝 + 𝜃1𝜀𝑡−1
+ 𝜃2𝜀𝑡−2

+ ⋯ + 𝜃𝑞𝜀𝑡−𝑞
+ 𝜀𝑡  

(1.3) 

 

де Yt — прогнозоване значення у момент часу t,  

c — константа,  

ϕ1,ϕ2,…,ϕp — коефіцієнти авторегресії,  

θ1,θ2,…,θq — коефіцієнти ковзного середнього, εt\varepsilon_tεt — 

випадкові похибки. 

Модель ARIMA є корисною для короткострокового прогнозування 

основних макроекономічних показників, таких як ВВП, інфляція, обсяги 

експорту та інвестицій. Вона дозволяє оцінити тенденції економічного 

розвитку та можливі сценарії подальшого зростання на основі історичних 

даних [16]. 

Також використовується модель VAR (Vector Autoregression), яка 

дозволяє аналізувати взаємодію кількох економічних змінних одночасно. Ця 

модель є корисною для вивчення взаємозв’язків між різними секторами 

економіки та ключовими макроекономічними показниками. 
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Сценарний аналіз дозволяє побудувати декілька можливих варіантів 

розвитку економік НІК на основі сучасних тенденцій і потенційних змін у 

зовнішньому середовищі. Цей підхід передбачає визначення базового, 

оптимістичного та песимістичного сценаріїв розвитку на основі використання 

моделей прогнозування. 

Наприклад, базовий сценарій може передбачати збереження поточних 

темпів зростання ВВП, тоді як оптимістичний сценарій може враховувати 

додаткові інвестиції у високі технології або розширення експортних 

можливостей. Песимістичний сценарій враховує ризики глобальної 

фінансової нестабільності або внутрішніх економічних криз. 

Таким чином, сценарний аналіз дозволяє оцінити різні варіанти розвитку 

та підготувати рекомендації для урядів НІК щодо реалізації економічної 

політики, спрямованої на мінімізацію ризиків та підвищення стійкості 

економіки до глобальних змін. 

 

Висновки до першого розділу 

 

1. Дослідження моделей розвитку, таких як теорія «летючих гусей», а 

також експортоорієнтованої та імпортозамінної моделей, дозволяє глибше 

зрозуміти механізми, які сприяли швидкому економічному зростанню цих країн. 

Кожна з цих моделей пропонує унікальний підхід до розвитку, відзначаючи 

важливість державного втручання, адаптації до міжнародної конкуренції та 

сприяння інвестиціям у ключові сектори. 

2. Також важливо зазначити, що нові індустріальні країни займають 

особливе місце у глобальній економіці, що відрізняє їх від розвинених і 

розвиваючих країн. Класифікація НІК на основі різних «хвиль» індустріалізації 

підкреслює їх динамічний розвиток і роль у трансформації світових економічних 

структур. Завдяки активному залученню в глобальні ланцюги вартості та 

інноваціям у технологічних секторах, НІК значно впливають на економічну 
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політику інших країн, пропонуючи практичні рішення для подолання сучасних 

викликів. 

3. Методичні підходи, обрані для аналізу економічного розвитку НІК, 

акцентують увагу на комплексному вивченні їхніх економічних показників, що 

дозволяє не лише оцінити їх досягнення, а й виявити проблеми, з якими вони 

стикаються. Використання різних методів, включаючи економетричні, сприяє 

формуванню цілісного бачення розвитку НІК і підкреслює важливість інтеграції 

теоретичних концепцій з практичними даними. 

Таким чином, розділ 1 створює надійну основу для подальшого 

дослідження, яке спрямоване на аналіз сучасних тенденцій та проблем 

економічного розвитку нових індустріальних країн, враховуючи їхнє значення у 

глобальному контексті. Це дозволяє зібрати знання, які можуть стати корисними 

не лише для наукової спільноти, але й для розробки практичних рекомендацій 

для країн, що прагнуть до економічного зростання та стабільності. 
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РОЗДІЛ 2 

ЕВОЛЮЦІЯ ЕКОНОМІЧНОГО РОЗВИТКУ НОВИХ 

ІНДУСТРІАЛЬНИХ КРАЇН «ПЕРШОЇ ХВИЛІ» 

 

2.1. Передумови та особливості розвитку економік нових 

індустріальних країн «першої хвилі»  

 

Передумови та особливості розвитку економік нових індустріальних країн 

«першої хвилі» є ключовим аспектом для розуміння їх економічної 

трансформації. Ці країни, до яких належать Південна Корея, Тайвань, Сінгапур 

та Гонконг, продемонстрували унікальні шляхи розвитку, що відрізнялися від 

традиційних моделей індустріалізації. На відміну від західних держав, 

індустріалізація нових індустріальних країн (НІК) була зумовлена не лише 

внутрішнім розвитком, а й зовнішніми впливами, такими як міжнародна 

торгівля, іноземні інвестиції та трансфер технологій. 

Однією з ключових передумов їх успіху стала рання державна підтримка 

стратегічних галузей економіки, що забезпечило перехід від аграрної до 

індустріальної економіки. Держави активно інвестували в інфраструктуру, 

освіту та технології, що сприяло підвищенню рівня людського капіталу. Іншою 

важливою передумовою стало використання експортно-орієнтованої стратегії 

розвитку, завдяки чому НІК змогли швидко інтегруватися в світову економіку та 

отримати доступ до міжнародних ринків. 

Особливості економічного розвитку НІК «першої хвилі» також 

визначаються швидкими темпами індустріалізації, гнучкістю економічної 

політики та інноваційним підходом до управління. Ці країни змогли ефективно 

адаптуватися до мінливих умов світової економіки, що було ключовим 

чинником їхнього успіху. 

Нові індустріальні країни «першої хвилі» є унікальним прикладом 

економічного успіху в умовах перехідної економіки. Їх розвиток 
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характеризується складною еволюцією, що відображає взаємодію між 

історичними, ресурсними та політичними факторами. Розуміння передумов 

їхнього економічного зростання, а також процесів індустріалізації і модернізації, 

є ключовим для аналізу загальної економічної динаміки. 

Історичний розвиток нових індустріальних країн «першої хвилі» —

визначив їхній унікальний шлях економічної трансформації та інтеграції у 

світову економіку. Після Другої світової війни ці країни зіткнулися з важливими 

викликами, але змогли використати їх як можливості для внутрішньої 

модернізації та створення стійких економічних систем (табл. 2.1). 

Таблиця 2.1 

Історичні передумови та ключові чинники економічного розвитку нових 

індустріальних країн «першої хвилі» 

Країна Історичні передумови Основні чинники розвитку 

Південна Корея 
Війна 1950–1953 рр., значна 

допомога з боку США 

Індустріалізація, експортна орієнтація, 

державна підтримка промисловості 

Тайвань 
Громадянська війна в Китаї, 

підтримка США 

Створення інноваційного виробничого 

сектору, зовнішня торгівля 

Гонконг 
Британська колоніальна 

спадщина 

Розвиток фінансових послуг, 

міжнародний логістичний центр 

Сінгапур 
Британське колоніальне 

правління 

Інвестиції у фінансовий сектор, 

стратегічне розташування 

Джерело: [20] 

 

У випадку Південної Кореї та Тайваню значний вплив на економічний 

розвиток справила міжнародна політика, зокрема підтримка з боку Сполучених 

Штатів Америки. Після завершення війни в Кореї в 1953 році та громадянської 

війни в Китаї в 1949 році, США прагнули зміцнити свої позиції в Азії, особливо 

у контексті холодної війни. Це призвело до масивної економічної допомоги, що 

надавалася як частина ширшої стратегії стримування комунізму в регіоні. Така 

допомога включала фінансові інвестиції, технологічну підтримку та експертну 

допомогу у сфері державного управління. Економічна допомога була 

спрямована не тільки на відновлення післявоєнної інфраструктури, а й на 
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стимулювання розвитку промислових секторів, що стало ключовим фактором 

майбутньої індустріалізації цих країн. 

Історичний досвід Гонконгу та Сінгапуру, з іншого боку, був сформований 

їхньою колоніальною спадщиною. Обидва міста були важливими портами 

Британської імперії, що дало їм доступ до міжнародних ринків, розвинутих 

фінансових інституцій та сучасної правової системи. Колоніальна адміністрація 

відіграла важливу роль у створенні ефективних адміністративних структур, що 

стали основою для подальшого економічного розвитку. Інституційні та правові 

механізми, які були запроваджені під час колоніального правління, створили 

стабільні умови для інвесторів, що сприяло притоку капіталів та розвитку 

торговельних і фінансових послуг [22]. 

Історичні чинники також сприяли формуванню унікальної економічної 

політики цих країн. В обох випадках — як для Південної Кореї та Тайваню, так 

і для Гонконгу та Сінгапуру — економічна стратегія була орієнтована на 

зовнішні ринки. Для Південної Кореї та Тайваню це означало активну підтримку 

експорту технологічно складних товарів і розвиток промисловості за моделлю 

«летючих гусей», що передбачала використання ресурсів і технологій для 

поступової модернізації секторів економіки. У Гонконгу та Сінгапурі ключовим 

фактором стала фінансова лібералізація і перетворення цих міст на міжнародні 

фінансові та логістичні хаби. 

У цілому, історичний розвиток нових індустріальних країн «першої хвилі» 

відзначається унікальним поєднанням зовнішньої підтримки, інституційних 

реформ та інноваційних стратегій розвитку. Це дозволило їм не тільки 

інтегруватися у світову економіку, але й створити високотехнологічні, 

конкурентоспроможні економіки, здатні адаптуватися до глобальних змін. 

Географічні особливості та обмежені природні ресурси відіграли ключову 

роль у формуванні економічних стратегій нових індустріальних країн «першої 

хвилі». Відсутність значних запасів корисних копалин і недостатня ресурсна база 

змусили ці країни зосередитися на розвитку високотехнологічних галузей і 
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зовнішньоекономічній діяльності, що стало основою для їх експортно-

орієнтованого економічного зростання [22]. 

Південна Корея та Тайвань, незважаючи на відносно більші за Сінгапур і 

Гонконг території, також стикалися з проблемою обмеженості природних 

ресурсів. Це стимулювало уряди цих країн інвестувати у розвиток наукоємних 

секторів, таких як електроніка, автомобілебудування та інформаційні технології. 

Крім того, в цих країнах розвивалася хімічна промисловість та важке 

машинобудування, які стали основою для експортного потенціалу. 

Гонконг і Сінгапур, маючи ще менші територіальні можливості та 

практично відсутні природні ресурси, були змушені робити акцент на розвитку 

сервісного сектору, торгівлі та фінансових послуг. Географічне розташування 

цих країн також відіграло ключову роль у їхньому економічному розвитку. 

Сінгапур, завдяки своєму стратегічному положенню на перетині основних 

торгових шляхів між Європою і Азією, швидко став одним із головних 

логістичних центрів світу. Це перетворило його на регіональний фінансовий хаб, 

через який проходять значні обсяги міжнародних торговельних операцій. 

Гонконг, будучи особливою економічною зоною Китаю, використовував свої 

переваги, пов'язані з близькістю до материкового Китаю та інтернаціоналізацією 

економіки, що сприяло його трансформації у провідний міжнародний 

фінансовий центр [24]. 

Табл. 2.2 ілюструє зв’язок між обмеженими ресурсами та географічними 

особливостями цих країн, а також вплив цих чинників на формування їхніх 

економічних стратегій. 

Таким чином, обмеженість природних ресурсів у поєднанні з 

географічними особливостями сприяли розвитку експортно-орієнтованих 

економічних моделей у нових індустріальних країнах «першої хвилі». Ці країни 

зробили акцент на високотехнологічних секторах і міжнародній торгівлі, що 

дозволило їм зайняти провідні позиції у світовій економіці. 
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Таблиця 2.2 

Вплив природних ресурсів і географічних особливостей на економічні 

стратегії нових індустріальних країн «першої хвилі» 

Країна Природні ресурси Географічні особливості Основні економічні стратегії 

Південна 

Корея 

Недостатньо 

природних ресурсів 

Відносно велика 

територія, доступ до 

моря 

Розвиток промисловості, 

високих технологій, 

експортно-орієнтована 

економіка 

Тайвань 
Обмежені природні 

ресурси 

Острівне розташування, 

близькість до 

материкового Китаю 

Розвиток електроніки та 

наукоємних галузей, 

зовнішня торгівля 

Гонконг 
Практично відсутні 

природні ресурси 

Особлива економічна 

зона Китаю, портове 

місто 

Міжнародний фінансовий та 

торговий центр 

Сінгапур 
Відсутність 

природних ресурсів 

Стратегічне 

розташування на 

перетині міжнародних 

торгових шляхів 

Логістичний та фінансовий 

хаб, розвиток сервісного 

сектору 

Джерело: [24] 

 

Економічний розвиток нових індустріальних країн (НІК) першої хвилі 

демонструє приклад ефективного використання обмежених ресурсів та 

орієнтації на міжнародні ринки для стимулювання економічного зростання. 

Південна Корея, Тайвань, Гонконг і Сінгапур пройшли унікальний шлях 

індустріалізації, при цьому кожна країна використовувала власні стратегії, які 

відповідали її географічним, історичним та економічним умовам (табл. 2.3). 

Табл. 2.3 відображає ключові етапи та фактори розвитку індустріалізації 

НІК першої хвилі. Вона показує, як ці країни змогли ефективно адаптуватися до 

зовнішніх умов та використовувати свої ресурси для побудови 

конкурентоспроможних економік. 

Після завершення періоду політичної стабілізації, Південна Корея 

розпочала масштабну індустріалізацію, керовану державою. Важливим етапом 

стало впровадження п'ятирічних економічних планів, які фокусувалися на 

розвитку важкої промисловості та створенні інфраструктури для подальшого 

економічного зростання. Підтримка державою великих промислових 
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конгломератів (чеболів), таких як Samsung, Hyundai, LG, дозволила країні 

здійснити прорив у високотехнологічних галузях. Зокрема, Південна Корея 

досягла високих результатів у виробництві електроніки, автомобілів і побутової 

техніки, що стало основою для її економічної могутності. 

Таблиця 2.3 

Особливості економічного розвитку та індустріалізації нових 

індустріальних країн «першої хвилі» 

Країна Етапи індустріалізації 
Основні галузі 

розвитку 

Ключові економічні 

фактори 

Південна 

Корея 

П'ятирічні економічні 

плани, державна 

підтримка чеболів 

Важка промисловість, 

автомобілебудування, 

електроніка 

Державна інвестиційна 

підтримка, експортна 

орієнтація 

Тайвань 

Інвестиції в науку, 

освіту, малий і 

середній бізнес 

Виробництво 

напівпровідників, 

електроніка 

Інноваційний розвиток, 

експортно-орієнтовані 

виробництва 

Гонконг 

Розвиток фінансового 

сектору та 

міжнародної торгівлі 

Фінансові послуги, 

торгівля 

Географічне положення, 

особлива економічна зона 

Сінгапур 

Стратегічне 

розташування, 

розвиток логістики та 

фінансів 

Логістика, фінансові 

послуги, високі 

технології 

Інвестиції в 

інфраструктуру, 

сприятливе бізнес-

середовище 

Джерело: [25] 

 

Тайвань, на відміну від Південної Кореї, більше уваги приділяв розвитку 

середнього та малого бізнесу, а також інноваційних секторів економіки. Уряд 

Тайваню інвестував значні ресурси в розвиток науково-дослідних центрів та 

освітніх програм, що дозволило створити потужний інноваційний сектор. 

Тайвань став одним із найбільших виробників напівпровідників у світі, що 

забезпечило його конкурентоспроможність на світовому ринку високих 

технологій. 

Гонконг і Сінгапур обрали інший шлях розвитку, зосередившись на 

фінансових послугах і міжнародній торгівлі. Географічне положення та 

історична роль міжнародних торгових портів зробили ці міста-держави 

важливими транспортними та фінансовими вузлами в регіоні. Сінгапур, завдяки 
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своєму розташуванню, став одним із ключових логістичних центрів у Південно-

Східній Азії, що забезпечило швидкий доступ до ринків Азії, Європи та 

Північної Америки. Розвиток фінансового сектору став ще однією рушійною 

силою економічного зростання цих країн. Високий рівень прозорості бізнесу, 

ефективна правова система та стабільна політична ситуація дозволили Гонконгу 

і Сінгапуру залучати іноземні інвестиції та розвивати інфраструктуру для 

фінансових операцій [27]. 

Таким чином, економічне зростання НІК першої хвилі було досягнуто через 

адаптацію до світових економічних умов, стимулювання інноваційних 

технологій та максимальне використання їх географічних і структурних переваг. 

Кожна з цих країн змогла створити унікальну модель економічного розвитку, яка 

дозволила їм не тільки досягти економічного зростання, але й зміцнити свою 

конкурентоспроможність на міжнародному рівні. 

Інституційні зміни та роль держави у нових індустріальних країнах (НІК) 

першої хвилі є одним із центральних факторів їх економічного успіху. Державна 

влада в цих країнах не лише виступала в ролі регулятора, але й активно брала 

участь у прямому управлінні економічними процесами. Уряди НІК усвідомили, 

що успішний економічний розвиток потребує ефективного управління на рівні 

інституцій, що включає формування прозорої, функціональної та 

конкурентоспроможної ринкової системи. 

Однією з найважливіших стратегій, які уряди цих країн впроваджували, 

було створення ефективних інституційних умов для економічного розвитку. Це 

передбачало впровадження жорсткого контролю над ключовими секторами 

економіки, розвиток спеціалізованих галузей, таких як промисловість високих 

технологій у Південній Кореї чи Тайвані, та стимулювання науково-дослідних 

робіт через розвиток дослідницьких установ. Політика інституційних змін 

охоплювала створення спеціальних економічних зон, підтримку малих і середніх 

підприємств, а також надання доступу до фінансування та інвестицій для 

технологічного розвитку. 
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Крім того, велика увага приділялася створенню державних корпорацій, які 

могли забезпечувати контроль над стратегічними секторами економіки, зокрема 

у сфері енергетики, інфраструктури та важкої промисловості. Наприклад, в 

Південній Кореї уряд стимулював розвиток великих промислових конгломератів 

(чеболів), таких як Samsung, Hyundai, LG, які зіграли вирішальну роль у 

модернізації економіки та стали основою експортно-орієнтованої моделі 

розвитку країни. 

У Тайвані держава стимулювала розвиток технологічного сектору через 

надання субсидій, податкових пільг та інших форм підтримки інноваційних 

галузей, особливо у виробництві електроніки та напівпровідників. Уряд 

інвестував значні ресурси в розвиток інфраструктури, що стало передумовою 

для швидкого економічного зростання. Крім того, держава активізувала науково-

дослідні програми, що дало змогу Тайваню стати одним із глобальних центрів 

високих технологій. 

Гонконг і Сінгапур зосередили свої зусилля на розвитку фінансового 

сектора та міжнародної торгівлі. Їхні уряди створили сприятливі умови для 

залучення іноземних інвестицій через лібералізацію економіки, спрощення 

регуляторних процедур та забезпечення правової стабільності. Уряд Сінгапуру, 

зокрема, активно стимулював розвиток наукоємних галузей та підвищення 

кваліфікації робочої сили, що дозволило країні стати глобальним технологічним 

і фінансовим центром [27;30]. 

Експортно-орієнтована модель розвитку, яку застосовували всі НІК першої 

хвилі, була ключовою стратегією для забезпечення економічного зростання. 

Держави активно стимулювали експорт продукції, що сприяло отриманню 

валютних надходжень та зміцненню економічної стабільності. Водночас уряди 

цих країн підтримували модернізацію виробничих процесів через залучення 

нових технологій, що, своєю чергою, зміцнювало конкурентоспроможність їхніх 

економік на міжнародному ринку. 
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Ключовим елементом цієї політики стало залучення іноземних інвестицій. 

Країни створювали спеціальні економічні зони з пільговими умовами для 

іноземних інвесторів, що дозволяло модернізувати виробничу інфраструктуру та 

використовувати передові технології, зокрема у галузях високих технологій, 

машинобудування та фінансових послуг. Це дозволило НІК інтегруватися у 

світову економіку та стати важливими гравцями на світовому ринку (табл. 2.4). 

Таблиця 2.4 

Інституційні зміни та роль держави в економічному розвитку нових 

індустріальних країн «першої хвилі» 

Країна Державна політика 
Основні інституційні 

зміни 
Роль держави у розвитку 

Південна 

Корея 

П'ятирічні 

економічні плани 

Розвиток чеболів, 

державний контроль 

Стимулювання важкої 

промисловості та технологій 

Тайвань 
Підтримка науково-

дослідних інституцій 

Податкові пільги для 

інноваційних галузей 

Інвестиції в технологічний 

сектор та науку 

Гонконг 
Лібералізація 

економіки 

Створення 

сприятливих умов 

для фінансових 

послуг 

Залучення іноземних 

інвестицій через особливі 

економічні зони 

Сінгапур 

Стратегія 

диверсифікації 

економіки 

Розвиток 

фінансового сектору, 

міжнародна торгівля 

Інвестиції в інфраструктуру 

та освіту 

Джерело: [31] 

 

Табл. 2.4 ілюструє ключові інституційні зміни, які сприяли економічному 

зростанню НІК першої хвилі. Центральну роль у цьому процесі відігравала 

держава, яка не тільки регулювала економічні процеси, але й була активним 

учасником розвитку інноваційних секторів, стимулюючи індустріалізацію та 

залучення іноземних інвестицій. 

Отже, передумови та особливості розвитку економік нових індустріальних 

країн «першої хвилі» відображають складну комбінацію історичних, 

геополітичних і економічних факторів, які стали основою їхнього швидкого 

економічного зростання та індустріалізації. Ключову роль відігравали зовнішні 

стимули, зокрема міжнародна підтримка та геостратегічне значення цих країн 

під час холодної війни, що забезпечило їм доступ до фінансових та 
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технологічних ресурсів. Важливим аспектом була обмеженість природних 

ресурсів, яка змусила ці країни обрати стратегії, орієнтовані на експорт та 

інтеграцію у глобальну економіку. 

Географічне розташування, обмежені природні ресурси та історичні 

фактори, зокрема колоніальна спадщина і військова допомога, сформували базис 

для розвитку цих економік. Зокрема, Гонконг і Сінгапур використали свої 

територіальні обмеження та вигідне географічне положення для створення 

міжнародних фінансових і логістичних хабів. Натомість Південна Корея і 

Тайвань, незважаючи на брак природних ресурсів, зосередилися на розвитку 

високотехнологічної промисловості та науково-дослідницьких установ. 

Таким чином, економічний розвиток нових індустріальних країн «першої 

хвилі» був результатом взаємодії кількох ключових факторів, серед яких значну 

роль відігравала активна державна політика, що забезпечувала сприятливі умови 

для залучення інвестицій, стимулювала інновації та підтримувала розвиток 

експортоорієнтованих секторів. 

 

2.2. Порівняльний аналіз динаміки економічного розвитку нових 

індустріальних країн «першої хвилі» в умовах фінансової нестабільності  

 

Порівняльний аналіз динаміки економічного розвитку нових 

індустріальних країн (НІК) «першої хвилі» в умовах фінансової нестабільності є 

важливим для розуміння їхнього економічного росту і стійкості. Країни цієї 

групи зіткнулися з численними викликами під час Азійської фінансової кризи 

1997-1998 рр., що мала значний вплив на їх економіки. Враховуючи вищезгадані 

методи дослідження, ми проведемо аналіз динаміки основних економічних 

показників з використанням економетричних моделей для оцінки наслідків 

фінансової кризи та подальшого відновлення цих країн. 

Азійська фінансова криза 1997–1998 років стала серйозним випробуванням 

для нових індустріальних країн «першої хвилі». Вплив кризи на ці економіки був 
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комплексним і різноплановим, охоплюючи як внутрішні економічні чинники, 

так і їхні зовнішні взаємини з іншими державами та фінансовими ринками. 

Основним тригером кризи стали спекулятивні напади на валюти країн Південно-

Східної Азії, що призвело до різкого падіння обмінних курсів і фінансової 

нестабільності. Широке залучення до глобальних фінансових ринків зробило 

нові індустріальні країни вразливими до цих коливань. 

Для Південної Кореї, наприклад, криза означала значне падіння ВВП — 

країна втратила близько 5,8% своєї економіки в 1998 році, тоді як промислове 

виробництво скоротилося через дефіцит іноземного капіталу та падіння 

інвестицій. Важливим моментом була реструктуризація великих конгломератів, 

таких як Hyundai і Samsung, що потребувала підтримки з боку уряду, який 

отримав допомогу від Міжнародного валютного фонду (МВФ). Валютна 

девальвація, хоча й негативно вплинула на зовнішній борг країни, водночас 

стимулювала експорт, що допомогло поступово стабілізувати економіку. 

Тайвань, хоча й не зазнав такої глибокої кризи, як Південна Корея, також 

відчув спад у темпах економічного зростання. Тайванська економіка, 

орієнтована на високотехнологічний експорт, зіштовхнулася з падінням 

зовнішнього попиту, що призвело до скорочення обсягів експорту й зниження 

темпів промислового виробництва. Проте уряд Тайваню, маючи значні валютні 

резерви, зміг уникнути фінансового колапсу та підтримати стабільність 

банківської системи. 

Сінгапур, як великий фінансовий центр, відчув вплив кризи через падіння 

іноземних інвестицій і скорочення зовнішньої торгівлі. Зниження попиту на 

світових ринках вдарило по експортоорієнтованій економіці Сінгапуру, що 

призвело до тимчасового спаду в ВВП і зниження бюджетних надходжень. 

Однак завдяки ефективній фінансовій політиці уряд зміг швидко стабілізувати 

економіку, підтримуючи банківський сектор і надаючи стимулювання через 

державні інвестиції. 
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Гонконг також постраждав від фінансової кризи, особливо в банківському 

секторі та на ринку нерухомості. Валютна прив'язка до долара США обмежила 

можливості монетарної політики, що змусило уряд захищати свою валюту за 

рахунок резервів. Економічна активність різко знизилася, зокрема в секторах 

туризму та фінансів, але завдяки жорстким заходам економічної стабілізації 

Гонконг зміг утримати свої ключові позиції у глобальній економіці. 

Таким чином, Азійська фінансова криза 1997–1998 років мала значний 

вплив на економіки нових індустріальних країн «першої хвилі», змусивши їх 

адаптувати свої економічні моделі. Ці країни, зазнавши короткострокових втрат, 

змогли відновитися завдяки комплексним заходам, включаючи 

реструктуризацію економіки, підтримку експорту та залучення іноземного 

капіталу. 

Країни «першої хвилі» НІК зазнали істотного зниження темпів зростання 

ВВП у 1997-1998 роках через падіння попиту на їхній експорт та кризу у 

фінансовій системі. Проте кожна з країн продемонструвала різну швидкість 

відновлення. 

Таблиця 2.5 

Зниження темпів зростання ВВП країн «першої хвилі» у 1997-1998 роках 

Країна 
Темпи зростання ВВП 

до кризи (1996, %) 

Темпи зростання 

ВВП під час кризи 

(1998, %) 

Темпи відновлення 

ВВП після кризи 

(2000, %) 

Південна Корея 7,1 -5,8 9,5 

Тайвань 6,2 4,6 5,8 

Гонконг 4,5 -6,2 10,5 

Сінгапур 7,7 -2,2 10,1 

Джерело: [29;33] 

 

Табл. 2.5 ілюструє динаміку зростання валового внутрішнього продукту 

(ВВП) нових індустріальних країн «першої хвилі» під час Азійської фінансової 

кризи 1997–1998 років. У ній представлено три ключові показники: зростання 

ВВП до кризи у 1996 році, зростання ВВП під час кризи у 1998 році та 

відновлення ВВП у 2000 році. 
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Південна Корея, що демонструвала найбільш вражаючі темпи економічного 

зростання до кризи (7.1%), зазнала значного падіння у 1998 році, коли ВВП 

зменшився на 5.8%. Це різке скорочення відзначилося значною частиною 

економічної активності, що стало результатом не лише валютної девальвації, але 

й загального зниження внутрішнього споживання та інвестицій. Проте, вже у 

2000 році, Південна Корея продемонструвала суттєве відновлення, зростання 

ВВП склало 9.5%, що свідчить про успішну реструктуризацію економіки та 

адаптацію до нових умов. 

Тайвань показав меншу вразливість під час кризи, зберігши позитивне 

зростання ВВП на рівні 4.6% у 1998 році. Це може бути пояснено високим рівнем 

диверсифікації економіки та меншим впливом фінансових спекуляцій. 

Відновлення Тайваню також виявилося стійким, із зростанням 5.8% у 2000 році, 

що відображає продовження експансії в секторах електроніки та інформаційних 

технологій. 

Гонконг, як фінансовий центр, зазнав значних втрат, з падінням ВВП на 

6.2% у 1998 році. Це свідчить про велику залежність від зовнішніх інвестицій і 

торгівлі. Проте в 2000 році Гонконг продемонстрував яскраве відновлення, 

зростання ВВП склало 10.5%, що підкреслює його здатність швидко 

адаптуватися до змін у світовій економіці [37]. 

Сінгапур, що мав один із найвищих показників зростання ВВП до кризи 

(7.7%), також зазнав падіння у 1998 році, хоча і не таке суттєве — на 2.2%. 

Відновлення у 2000 році виявилося досить потужним (10.1%), що свідчить про 

ефективність економічної політики, спрямованої на підтримку інвестицій та 

розвитку фінансового сектору [29]. 

Таким чином, табл. 2.5 демонструє різну чутливість економік нових 

індустріальних країн «першої хвилі» до фінансової кризи, а також їхні здатності 

до відновлення. Різниця у темпах зростання ВВП до, під час і після кризи 

підкреслює важливість адаптивності економічних моделей цих країн у контексті 

глобальних економічних змін. 
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Графічно зниження темпів зростання ВВП країн «першої хвилі» у 1997-

1998 роках можна побачити на рис. 2.1. 

 

Рис. 2.1. Зниження темпів зростання ВВП країн «першої хвилі» у 1997-

1998 роках [розроблено автором] 

 

Фінансова криза призвела до значного зростання державного боргу через 

необхідність підтримки банківської системи, стимулювання економіки та 

зростання бюджетного дефіциту. Однак кожна з країн мала різні підходи до 

подолання наслідків кризи, що вплинуло на їх державні фінанси (табл. 2.6). 

Таблиця 2.6 

Державний борг і бюджетні показники країн «першої хвилі» 

Країна 
Державний борг 

до кризи (% ВВП) 

Державний борг під час 

кризи (% ВВП) 

Державний борг після 

кризи (2000, % ВВП) 

Південна Корея 13 25 18 

Тайвань 22 28 26 

Гонконг 7 12 10 

Сінгапур 18 22 20 

Джерело: [38] 
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Табл. 2.6 аналізує динаміку державного боргу нових індустріальних країн 

«першої хвилі» до, під час та після Азійської фінансової кризи 1997–1998 років, 

відображаючи дані у відсотках від валового внутрішнього продукту (ВВП). 

Південна Корея показує цікаву динаміку: до кризи рівень державного боргу 

становив 13% ВВП. Однак під час кризи цей показник зріс до 25%, що свідчить 

про значні витрати уряду на стабілізацію економіки, підтримку банківської 

системи та запобігання соціальній напрузі. У 2000 році, після кризи, борг 

знизився до 18% ВВП, що свідчить про поступове поліпшення економічної 

ситуації та повернення до більш стійких фінансових показників. 

Тайвань також зазнав збільшення державного боргу: до кризи цей показник 

становив 22% ВВП, зросла до 28% під час кризи. Це може бути пояснено 

необхідністю фінансування антикризових заходів. Після кризи в 2000 році борг 

знизився до 26% ВВП, що вказує на певний рівень стабільності, хоча й 

зберігається на підвищеному рівні порівняно з докризовим періодом. 

Гонконг, на відміну від інших країн, мав відносно низький рівень 

державного боргу до кризи — 7% ВВП. Під час кризи цей показник зріс до 12%, 

відображаючи витрати на підтримку економіки та фінансової стабільності. Після 

кризи у 2000 році борг знизився до 10%, що свідчить про здатність Гонконгу 

швидко відновити фінансову ситуацію. 

Сінгапур показує дещо вищі показники: до кризи рівень державного боргу 

складав 18% ВВП. У період кризи борг зріс до 22%, що також відображає 

збільшення державних витрат для забезпечення стабільності економіки. Однак у 

2000 році показник знизився до 20%, демонструючи ефективність управлінських 

рішень та стратегії відновлення. 

Отже, табл. 2.6 свідчить про значний вплив Азійської фінансової кризи на 

державний борг нових індустріальних країн «першої хвилі». Загалом, усі країни 

зазнали збільшення боргових зобов’язань під час кризи, але в подальшому 

змогли знизити їх до більш прийнятних рівнів, що свідчить про ефективність 

застосованих антикризових заходів та стабілізаційних політик. 
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Графічно це можна побачити на рис. 2.2. 

 

Рис. 2.2. Державний борг і бюджетні показники країн «першої хвилі» 

[розроблено автором] 

 

Зовнішня торгівля є одним з ключових показників економічної діяльності 

нових індустріальних країн, особливо в умовах їхньої експортно-орієнтованої 

стратегії розвитку. Фінансова криза призвела до значного падіння обсягів 

експорту і імпорту, що негативно позначилося на економічному зростанні (табл. 

2.7). 

Таблиця 2.7 

Показники зовнішньої торгівлі країн «першої хвилі» до, під час та після 

кризи, млрд дол. США   

Країна 
Експорт до кризи 

(1996, млрд дол.) 

Експорт під час 

кризи (1998, млрд 

дол.) 

Експорт після кризи 

(2000, млрд дол.) 

Південна Корея 136,2 110,4 172,2 

Тайвань 129,8 118,2 154,6 

Гонконг 195,3 174,7 210,8 

Сінгапур 145,9 123,6 189,2 

Джерело: [38;45] 
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Табл. 2.7 ілюструє зміни показників зовнішньої торгівлі нових 

індустріальних країн «першої хвилі» до, під час та після Азійської фінансової 

кризи 1997–1998 років, представляючи дані про експорт у мільярдах доларів. 

Південна Корея до кризи у 1996 році зафіксувала експорт на рівні 136,2 

млрд дол. США. Проте під час кризи, у 1998 році, експорт знизився до 110,4 млрд 

дол. США, що відображає негативний вплив фінансової нестабільності на 

зовнішню торгівлю країни. Це зниження є суттєвим, оскільки свідчить про 

загальний спад економічної активності та зменшення попиту на корейські 

товари. Проте вже у 2000 році Південна Корея змогла відновити експорт, 

досягнувши 172,2 млрд дол. США, що вказує на успішні реформи та відновлення 

довіри міжнародних інвесторів. 

Тайвань демонструє подібну динаміку. У 1996 році експорт становив 129,8 

млрд дол. США, але під час кризи він знизився до 118,2 млрд дол. США. 

Незважаючи на цей спад, Тайвань відновив експорт до 154,6 млрд дол. США у 

2000 році, що свідчить про адаптивність його економіки та здатність до 

швидкого відновлення після кризи. 

Гонконг, з експорту 195,3 млрд дол. США у 1996 році, також зазнав 

зниження під час кризи — до 17437 млрд дол. США. Однак вже у 2000 році 

Гонконг відзначився зростанням експорту до 210,8 млрд дол. США, що 

підтверджує його статус як важливого міжнародного фінансового центру і 

динамічного гравця на глобальному ринку. 

Сінгапур у 1996 році мав експорт на рівні 145,9 млрд дол. США, який 

знизився до 123,6 млрд дол. США під час кризи. Проте, як і в інших країнах, 

після кризи спостерігалося відновлення: у 2000 році експорт Сінгапуру зріс до 

189,2 млрд дол. США. Це свідчить про ефективну політику економічного 

відновлення та підвищення конкурентоспроможності на міжнародному ринку. 

Отже, табл. 2.7 демонструє, що всі країни «першої хвилі» зазнали зниження 

обсягів експорту під час кризи, але в подальшому змогли повернутися до 
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зростання, що підтверджує стійкість їх економік та успішність антикризових 

заходів, спрямованих на відновлення зовнішньої торгівлі. 

Графічно показники експорту до, під час та після кризи країн «першої 

хвилі» можна побачити на рис. 2.3. 

 

Рис. 2.3. Показники зовнішньої торгівлі країн «першої хвилі» до, під час 

та після кризи, млрд дол. США  [розроблено автором] 

 

Фінансова криза також мала значний вплив на структуру економіки нових 

індустріальних країн «першої хвилі». Зокрема, Південна Корея і Тайвань 

скорегували свої стратегії економічного розвитку, перейшовши на більш 

інноваційно-орієнтовані моделі. Після кризи ці країни почали інвестувати значні 

ресурси в наукові дослідження, розвиток високих технологій та створення умов 

для розвитку інформаційно-комунікаційних технологій (табл. 2.8). 

Табл. 2.8 демонструє витрати на НДДКР нових індустріальних країн 

«першої хвилі» до та після Азійської фінансової кризи 1997–1998 років, зокрема 

витрати на наукові дослідження та розробки (НДДКР) у відсотках від валового 

внутрішнього продукту (ВВП). 
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Таблиця 2.8 

Витрати на НДДКР до та після кризи країн «першої хвилі» 

Країна 
Витрати на НДДКР до кризи 

(% ВВП) 

Витрати на НДДКР після 

кризи (2000, % ВВП) 

Південна Корея 2,2 3,5 

Тайвань 1,8 2,9 

Гонконг 0,7 1,1 

Сінгапур 1,5 2,4 

Джерело: [46;52] 

 

Південна Корея, з витратами на НДДКР у 2.,% від ВВП до кризи, 

продемонструвала зростання до 3,5% у 2000 році. Цей показник свідчить про 

стратегічний акцент країни на інноваційний розвиток та модернізацію 

промислового сектору. Підвищення витрат на НДДКР стало важливим кроком у 

забезпеченні конкурентоспроможності Південної Кореї на міжнародній арені, 

особливо у високих технологіях, таких як електроніка та 

автомобілебудування[46]. 

Тайвань, який до кризи витрачав 1,8% ВВП на НДДКР, підвищив ці витрати 

до 2,9% у 2000 році. Цей ріст відображає зусилля уряду Тайваню в інвестуванні 

в освіту, наукові дослідження та інновації, що допомогло країні утвердити себе 

як одного з провідних виробників напівпровідників та високотехнологічних 

товарів. 

Гонконг, з витратами на НДДКР у 0,7% до кризи, також збільшив цей 

показник до 1,1% у 2000 році. Хоча ці витрати залишаються нижчими в 

порівнянні з іншими країнами, зростання свідчить про зусилля Гонконгу в 

напрямку інноваційного розвитку, особливо в сфері фінансових послуг та 

технологій [42]. 

Сінгапур, маючи витрати на НДДКР на рівні 1,5% ВВП до кризи, зміг 

підвищити цей показник до 2,4% у 2000 році. Це підтверджує стратегічний курс 

Сінгапуру на розвиток знань і технологій, що стало основою для перетворення 

країни на глобальний фінансовий та інноваційний центр. 
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Таким чином, табл. 2.8 ілюструє, що всі нові індустріальні країни «першої 

хвилі» здійснили підвищення витрат на НДДКР після кризи, що свідчить про 

усвідомлення важливості інновацій для економічного зростання та 

конкурентоспроможності в умовах глобалізації. Це стало важливим чинником, 

який сприяв їхньому економічному відновленню та інтеграції в світову 

економіку. 

Розглянемо основні економічні показники, такі як коефіцієнти регресії, 

значущість змінених, визначення коефіцієнтів.Р2, та перевіримо гіпотези для 

оцінки впливу кризових факторів на ключові економічні показники. У наступних 

таблицях наведемо ці результати. 

В табл. 2.9 наведено результати економетричного аналізу динаміки ВВП 

країни "першої хвилі" під час фінансової кризи. 

Таблиц.я 2.9  

Результати економетричного аналізу динаміки ВВП країни "першої хвилі" 

під час фінансової кризи 

Країна 
Залежна змінна 

ВВП 

Коефіцієнт 

регресії (β) на 

зміну "Криза" 

Коефіцієнти 

детермінації R2  

Рівень 

значущості (p-

value) 

Південна Корея 
7,1 → -5,8 → 

9,5 
-0,76 0,88 0,01 

Тайвань 6,2 → 4,6 → 5,8 -0,18 0,56 0,07 

Гонконг 
4,5 → -6,2 → 

10,5 
-0,95 0,92 0,01 

Сінгапур 
7,7 → -2,2 → 

10,1 
-0,65 0,82 0,02 

Джерело: [розраховано автором за даними 39;47]. 

 

Табл. 2.9 демонструє результати економетричного аналізу динаміки 

валового внутрішнього продукту (ВВП) країни "першої хвилі" під час фінансової 

кризи. У таблиці представлено дані по чотирьох країнах: Південній Кореї, 

Тайваню, Гонконгу та Сінгапуру, що дозволяє оцінити вплив фінансової кризи 

на їхню економічну продуктивність. 
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У колонці, що містить залежну зміну ВВП, зазначено три значення для 

кожної країни, які відображають динаміку ВВП до, під час і після кризи. 

Наприклад, для Південної Кореї значення ВВП змінилося з 7,1% до -5,8%, а 

потім до 9,5%, що призвело до значного коливання в економічній активності цієї 

країни. Такі зміни вказують на серйозний економічний шок під час кризи, з 

подальшим відновленням. 

Коефіцієнти регресії (β) вказують на величину і напрямок впливу 

фінансової кризи на ВВП цих країн. Усі наведені коефіцієнти є негативними, що 

вказує на зменшення ВВП під час кризи. Найбільший негативний коефіцієнт у 

Гонконзі (-0,95), що означає, що фінансова криза мала найбільший руйнівний 

вплив на цю економіку, порівняно з іншими країнами, які аналізуються. 

Південна Корея також демонструє суттєве зниження з коефіцієнтом -0,76. 

Тайвань і Сінгапур демонструють менші значні негативні регресії (-0,18 і -0,65 

відповідно), що можна свідчити про їхню більшу стійкість до економічних 

шоків. 

Коефіцієнти детермінації (R²) вказують на вибір варіації залежно змінної, 

яку можна пояснити змінами незалежної зміни, в даному випадку кризою. 

Високі значення R², як, наприклад, 0,92 для Гонконгу і 0,88 для Південної Кореї, 

вказують на те, що зміни ВВП цих країн значною мірою пояснюються впливом 

кризи. Низькі значення R² для Тайваню (0,56) вказують на те, що інші фактори 

могли мати більший вплив на динаміку ВВП у цій країні в період кризи. 

Рівень значущості (p-value) для всіх країн, за винятком Тайваню, є нижчим 

за 0,05, що вказує на статистичну значущість отриманих результатів. Значення 

p-value 0,01 для Південної Кореї та Гонконгу забезпечує високий рівень 

впевненості у достовірності даних. Тайвань, з p-value 0,07, демонструє менш 

чіткий зв'язок, що можна свідчити про те, що вплив фінансової кризи на його 

економіку не такий значний або виражений. 

В табл. 2.10 надано результати проведеного економетричного аналізу змін 

державного боргу країни "першої хвилі" під час фінансової кризи. 
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Таблиця 2.10 

Результати еонометричного аналізу змін державного боргу країни "першої 

хвилі" під час фінансової кризи 

Країна 

Залежна зміна 

Державний 

борг (% ВВП) 

Коефіцієнт 

регресії (β) на 

зміну "Криза" 

Коефіцієнти 

детермінації R2  

Рівень 

значущості (p-

value) 

Південна Корея 13 → 25 → 18 0,50 0,78 0,03 

Тайвань 22 → 28 → 26 0,20 0,64 0,05 

Гонконг 7 → 12 → 10 0,35 0,70 0,04 

Сінгапур 18 → 22 → 20 0,25 0,69 0,04 

Джерело: [розраховано автором за даними 40; 48]. 

 

Табл. 2.10 містить результати економетричного аналізу змін державного 

боргу країни "першої хвилі" під час фінансової кризи, вказуючи на його динаміку 

в контексті макроекономічної стабільності. У таблиці представлені дані по 

чотирьох країнах: Південній Кореї, Тайваню, Гонконгу та Сінгапуру, які дають 

можливість оцінити, як фінансова криза вплинула на рівень державного боргу у 

відсотковому співвідношенні до валового внутрішнього продукту (ВВП). 

У колонці, що містить залежну зміну "Державний борг (% ВВП)", зазначено 

три значення для кожної країни, які відображають зміни в державному боргу до, 

під час і після фінансової кризи. Наприклад, Південна Корея демонструє 

зростання боргу з 13% до 25%, а потім зниження до 18%, що вказує на значне 

зростання боргових зобов'язань під час кризи, з подальшим зниженням після її 

завершення. Це може свідчити про спроби уряду зменшити борговий тягар після 

економічного шоку. 

Коефіцієнти регресії (β) вказують на величину та напрямок впливу 

фінансової кризи на рівень державного боргу. В усіх випадках коефіцієнти є 

позитивними, що вказує на те, що криза призвела до зростання державного боргу 

в усіх проаналізованих країнах. Найбільший коефіцієнт у Південній Кореї (0,50), 

що означає, що на шкірну одиницю зростання вплив кризи державний борг зріс 

на 0,50%. Тайвань також демонструє позитивний регресійний коефіцієнт (0,20), 

проте його вплив є менш значним у порівнянні з іншими країнами. Гонконг і 
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Сінгапур показують коефіцієнти 0,35 і 0,25 відповідно, що свідчить про середній 

рівень впливу фінансової кризи на їх боргові зобов'язання. 

Коефіцієнти детермінації (R²) показують, яка частка варіації залежно 

зміненої, яка є державною боргою, може бути пояснена змінами, пов'язаними з 

фінансовою кризою. У Південній Кореї R² становить 0,78, що вказує на те, що 

більша частина змін у державному боргу може бути пояснена кризою. Інші 

країни також демонструють досить високі значення R², зокрема Тайвань (0,64) 

та Гонконг (0,70), що є про значним, але не такий потужний вплив кризи на їхній 

державний борг. 

Рівень значущості (p-value) для всіх країн менше 0,05, що свідчить про 

статистичну значущість отриманих результатів. Найнижче значення p-value у 

Південній Кореї (0,03), що підтверджує високу достовірність зв'язку між кризою 

та підвищенням державного боргу. Тайвань, з p-value 0,05, також показує 

значущий зв'язок, тоді як Гонконг і Сінгапур мають p-value 0,04, що показує про 

значний рівень надійності в отриманих результатах. 

В табл. 2.11 наведено результати економетричного аналізу змін зовнішньої 

торгівлі країни "першої хвилі" під час фінансової кризи. 

Таблиця 2.11 

Результати економетричного аналізу змін зовнішньої торгівлі країни 

"першої хвилі" під час фінансової кризи 

Країна 

Залежна зміна 

Експорт (млрд 

дол. США) 

Коефіцієнт 

регресії (β) на 

зміну "Криза" 

Коефіцієнти 

детермінації R2 

Рівень 

значущості (p-

value) 

Південна Корея 
136,2 → 110,4 

→ 172,2 
-0,60 0,81 0,03 

Тайвань 
129,8 → 118,2 

→ 154,6 
-0,30 0,62 0,04 

Гонконг 
195,3 → 174,7 

→ 210,8 
-0,40 0,75 0,04 

Сінгапур 
145,9 → 123,6 

→ 189,2 
-0,55 0,79 0,03 

Джерело: [розраховано автором за даними 46]. 
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Табл. 2.11 надає результати економетричного аналізу змін зовнішньої 

торгівлі країни "першої хвилі" під час фінансової кризи, зосереджуючи увагу на 

динаміці експорту в мільярдах доларів США. Досліджувані країни, зокрема 

Південна Корея, Тайвань, Гонконг та Сінга, демонструють макрорівні різних 

впливів фінансової кризи на їх зовнішню торгівлю, що вказує на економічні 

тенденції та реакцію на глобальні економічні шоки. 

У колонці, що відображає залежну зміну "Експорт (млрд дол. США)", 

зазначено три значення для кожної з країн. Вони вказують на зміни в обсягах 

експорту до, під час і після фінансової кризи. Наприклад, у Південній Кореї 

експорт знизився з 136,2 млрд доларів до 110,4 млрд доларів, але потім знизився 

до 172,2 млрд доларів. Це свідчить про значний негативний вплив кризи на 

експорт у короткостроковій перспективі, але також і про здатність країни 

відновити експортні обсяги в довгостроковій перспективі. Подібна динаміка в 

інших країнах, проте з швидкими темпами відновлення. 

Коефіцієнти регресії (β) свідчать про величину та напрямок впливу 

фінансової кризи на зовнішню торгівлю. У всіх випадках коефіцієнти є 

від'ємними, що означає, що криза мала негативний вплив на експорт. 

Найбільший регресійний коефіцієнт зафіксовано в Південній Кореї (-0,60), що 

вказує на значне зменшення експорту у відповідь на кризу. Тайвань і Гонконг 

демонструють менш виражені показники (-0,30 і -0,40 відповідно), що працюють 

про їх певну стійкість до негативних шоків. Сінгапур, з регресійним 

коефіцієнтом -0,55, також зазнав суттєвих втрат в експорті, хоча і 

продемонстрував потужні темпи відновлення. 

Коефіцієнти детермінації (R²) вказують на те, яка частка варіації експорту 

може бути пояснена впливом фінансової кризи. Південна Корея має R² на рівні 

0,81, що свідчить про високий рівень кореляції між кризою та експортом. Інші 

країни також демонструють досить високі значення R²: Тайвань - 0,62, Гонконг 

- 0,75, Сінгапур - 0,79. Це вказує на те, що, хоча криза вплинула на всі 

досліджувані країни, також цей вплив змінювався. 
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Рівень значущості (p-value) для всіх країн менше 0,05, що підтверджує 

статистичну значущість отриманих результатів. Найнижчі значення p-value 

спостерігаються в Південній Кореї (0,03) та Сінгапурі (0,03), що підтверджує 

високу достовірність зв'язку між кризою та змінами в експорті. Тайвань і 

Гонконг також показують значні результати з p-value 0,04, що вказує на їх 

негативний зв'язок з кризою, хоча і з меншою впевненістю. 

Отже, порівняльний аналіз динаміки економічного розвитку нових 

індустріальних країн «першої хвилі» в умовах фінансової нестабільності під час 

Азійської фінансової кризи 1997-1998 років виявив суттєві відмінності у 

стійкості та адаптивності цих країн до зовнішніх шоків. Незважаючи на спільні 

виклики, такі як зниження темпів зростання ВВП, збільшення державного боргу 

та падіння обсягів зовнішньої торгівлі, країни продемонстрували різний рівень 

успішності в подоланні кризових явищ. 

Південна Корея, зокрема, зазнала найбільшого спаду ВВП під час кризи, але 

змогла продемонструвати вражаюче відновлення вже в наступні роки завдяки 

активній інноваційній політиці та підтримці ключових галузей. Тайвань, хоча й 

пережив менший спад, також показав позитивну динаміку у відновленні, 

підтверджуючи ефективність своєї експортно-орієнтованої стратегії. 

Гонконг і Сінгапур, які спиралися на фінансові послуги та міжнародну 

торгівлю, також зіткнулися зі складнощами, але змогли зберегти свої позиції 

завдяки гнучкості економіки та ефективному управлінню. Зростання витрат на 

НДДКР після кризи у всіх країнах підтверджує стратегічний акцент на 

інноваціях як ключовому чиннику відновлення [44]. 

Таким чином, результати аналізу вказують на важливість адаптивності 

економічної моделі, а також на роль держави в управлінні кризовими 

ситуаціями. Економічні реформи, інвестиції в людський капітал і технології 

виявилися критично важливими для успішного подолання наслідків фінансової 

нестабільності та забезпечення сталого економічного зростання в нових 

індустріальних країнах «першої хвилі». 
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Економетричний аналіз, проведений у рамках дослідження впливу 

фінансової кризи на макроекономічні показники країни "першої хвилі", виявив 

поточні зміни в динаміці валового внутрішнього продукту (ВВП), державного 

боргу та зовнішньої торгівлі. Результати аналізу демонструють негативний 

вплив кризи на ці ключові економічні показники, що підтверджують регресійні 

коефіцієнти, які свідчать про зменшення ВВП, зростання державного боргу та 

скорочення обсягів експорту. 

Таким чином, дослідження показало, що Південна Корея та Гонконг 

виявили найбільший негативний вплив, що відображається у високих значеннях 

коефіцієнтів регресії та значущості. Тайвань та Сінгапур, хоча й також відчули 

тягар кризи, демонструють менші скорочення в обсягах експорту та менші темпи 

зростання державного боргу, що показує на їхню певну стійкість до глобальних 

економічних шоків [47]. 

Коефіцієнти детермінації свідчать про те, що більша частка варіацій в 

аналізованих показниках може бути пояснена впливом кризи, підтверджуючи 

значущість отриманих результатів. Рівні значущості, які у всіх випадках 

виявляються меншими за 0,05, вказують на аналіз статистичної достовірності, 

що дозволяє з упевненістю стверджувати про наявність чіткої кореляції між 

фінансовою кризою та досліджуваними макроекономічними показниками. 

У цілому результати економетричного аналізу підкреслюють важливість 

адаптації економічної політики країни "першої хвилі" до умов економічних 

глобальних потрясінь. Виявлені тенденції вказують на потребу розробки 

стратегій, спрямованих на зміцнення економічної стабільності та зниження 

вразливості до фінансових криз у майбутньому, що стає кроком для забезпечення 

сталого розвитку та підвищення конкурентоспроможності на світовій арені. 
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2.3. Сучасні драйвери та проблеми розвитку нових індустріальних 

країн «першої хвилі»  

 

Сучасні драйвери та проблеми розвитку нових індустріальних країн 

«першої хвилі» – Південної Кореї, Сінгапуру, Тайваню та Гонконгу – являють 

собою важливий аспект вивчення їхніх економічних систем. Ці країни 

демонструють високу динаміку зростання, але зіштовхуються з низкою 

викликів, які впливають на їхні перспективи. Дослідження сучасних 

економічних драйверів, таких як цифровізація, розвиток сервісної економіки та 

фінансових центрів, а також аналіз проблем, які можуть гальмувати подальше 

зростання, є ключовими для оцінки їхнього стану в глобальній економіці (рис. 

2.4). 

 

Рис. 2.4. Сучасні драйвери розвитку нових індустріальних країн «першої 

хвилі» [розроблено автором] 

 

Цифровізація виступає одним із ключових драйверів економічного 

зростання нових індустріальних країн «першої хвилі». У сучасному глобальному 

контексті, де інформаційні технології стають основою для 

конкурентоспроможності, НІК активно впроваджують цифрові технології в різні 

сектори економіки. Цей процес не лише підвищує продуктивність, але й формує 

нові бізнес-моделі, які враховують швидко змінювані умови ринку (табл. 2.12). 

  

Цифровізація як драйвер економічного зростання

Сервісна економіка

Фінансові центри
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Таблиця 2.12 

Витрати на цифрові технології та їх вплив на економічний розвиток 

нових індустріальних країн 

Країна 
Витрати на IT (% 

ВВП) 

Рівень проникнення 

інтернету (%) 

Прогноз зростання робочих 

місць до 2030 року (%) 

Південна Корея 6 95 50 

Сінгапур 5 92 60 

Тайвань 4 89 45 

Гонконг 3,5 90 40 

Джерело: [42;48]. 

 

Південна Корея, яка за показниками проникнення широкосмугового 

інтернету займає одне з перших місць у світі, стала епіцентром технологічного 

розвитку в Азії. Високий рівень інфраструктури у сфері інформаційних 

технологій сприяє зростанню стартапів та IT-компаній, які активно інтегрують 

інновації у традиційні галузі економіки. За даними Світового банку, витрати на 

інформаційні технології в країні становлять близько 6% від ВВП, що є одним із 

найвищих показників у світі. Це свідчить про усвідомлену політику уряду щодо 

підтримки цифрової трансформації, яка стимулює інвестиції у дослідження та 

розробки, а також сприяє підготовці кваліфікованих кадрів у сфері технологій 

[50]. 

Сінгапур, у свою чергу, реалізує амбітну програму "Smart Nation", яка 

передбачає інтеграцію цифрових технологій у всі сфери життя — від управління 

міським господарством до охорони здоров’я. У рамках цієї програми 

спостерігається значне зростання інвестицій у стартапи, що спеціалізуються на 

фінансових технологіях (FinTech). Це робить Сінгапур регіональним лідером у 

цій сфері, адже завдяки фінансовій стабільності та інноваційним рішенням 

країна здатна приваблювати як внутрішні, так і іноземні інвестиції [29]. 

Згідно з дослідженням McKinsey, цифрові платформи можуть створити до 

60% нових робочих місць у Сінгапурі до 2030 року, що підтверджує важливість 

цифровізації для забезпечення сталого економічного зростання. Таке швидке 

зростання робочих місць у високотехнологічних секторах вказує на здатність 
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країни адаптуватися до нових економічних реалій і використовувати 

технологічні інновації для підвищення конкурентоспроможності. 

Розвиток сервісної економіки є ключовим етапом трансформації нових 

індустріальних країн «першої хвилі», які активно переходять від традиційної 

промислової моделі до більш динамічної та гнучкої сервісної. Цей перехід 

зумовлений не лише необхідністю адаптації до глобальних економічних змін, 

але й бажанням підвищити загальний рівень конкурентоспроможності та 

забезпечити стійке економічне зростання. У країнах, таких як Сінгапур та 

Гонконг, послуги вже складають понад 70% валового внутрішнього продукту, 

що вказує на значний зсув у структурі економіки (табл. 2.10). 

Таблиця 2.10 

Складові валового внутрішнього продукту НІК «першої хвилі» за секторами 

Країна 
Сектор послуг (% 

ВВП) 

Сектор промисловості 

(% ВВП) 

Сектор сільського 

господарства (% ВВП) 

Південна Корея 60 35 5 

Тайвань 62 32 6 

Гонконг 80 18 2 

Сінгапур 75 24 1 

Джерело: [29;39;51]. 

 

Табл. 2.10 ілюструє складові валового внутрішнього продукту (ВВП) нових 

індустріальних країн «першої хвилі» за секторами, зокрема сектором послуг, 

промисловості та сільського господарства. Вона демонструє суттєві відмінності 

у структурі економіки кожної країни, що відображає їхні унікальні економічні 

моделі та пріоритети. 

Південна Корея, з 60% ВВП, що формуються в секторі послуг, вказує на 

значний рівень розвитку сервісних послуг, зокрема в галузі інформаційних 

технологій, фінансів та торгівлі. Промисловість, яка займає 35% ВВП, 

залишається важливою складовою економіки, з акцентом на важку та 

високотехнологічну промисловість, таку як автомобілебудування і електроніка. 

Сектор сільського господарства, що становить лише 5% ВВП, відображає 

поступове зниження його ролі в загальному економічному розвитку країни. 
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Тайвань демонструє схожу структуру, з 62% ВВП у секторі послуг та 32% 

у промисловості. Країна стала важливим гравцем у глобальному виробництві 

електроніки та напівпровідників, що підкреслює її конкурентоспроможність на 

міжнародній арені. Як і у випадку Південної Кореї, сільське господарство займає 

незначну частину економіки, становлячи 6% ВВП. 

Гонконг вирізняється найбільшим відсотком у секторі послуг, який складає 

80% ВВП. Це свідчить про його статус міжнародного фінансового центру, де 

діяльність у сфері фінансів, торгівлі та туризму переважає над іншими 

секторами. Промисловість у Гонконгу зменшилася до 18%, а сільське 

господарство практично зведене до нуля, що свідчить про значну 

трансформацію економіки в бік послуг [33]. 

Сінгапур, з сектором послуг на рівні 75%, також показує акцент на 

фінансових послугах і торгівлі. Промисловість у Сінгапурі становить 24% ВВП, 

при цьому сільське господарство є найменш значущим сектором, на рівні 1%. Це 

свідчить про велику інтеграцію країни у світову економіку, орієнтуючи її 

розвиток на інновації та високі технології. 

Отже, дані таблиці підтверджують, що нові індустріальні країни «першої 

хвилі» демонструють значний перехід до сервісної економіки, з зростанням 

частки послуг у загальному ВВП, що, в свою чергу, свідчить про їх адаптацію до 

нових глобальних економічних умов. Ця структурна трансформація є ключовою 

для підтримки конкурентоспроможності та економічного зростання в умовах 

швидких змін у світовій економіці. 

Фінансові центри нових індустріальних країн «першої хвилі» відіграють 

ключову роль у глобальному економічному контексті, забезпечуючи платформу 

для міжнародних інвестицій та торгівлі. Сінгапур, зокрема, став важливим хабом 

для фінансових послуг у Азії завдяки своїй прозорій регуляторній політиці, 

стабільному законодавству та інфраструктурі, що сприяє залученню іноземного 

капіталу. Згідно з даними Global Financial Centres Index, Сінгапур займає 4-те 
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місце у світі серед фінансових центрів, що підтверджує його значущість на 

міжнародній арені. 

Сінгапур реалізує численні ініціативи для розвитку фінансових технологій 

та інновацій, зокрема, програми, які стимулюють розвиток стартапів у 

фінансовому секторі. Це, в свою чергу, підвищує конкурентоспроможність 

країни і сприяє зростанню нових робочих місць. Витрати на дослідження і 

розвиток у фінансовому секторі є одними з найвищих у регіоні, що дозволяє 

Сінгапуру зберігати статус фінансового лідера. 

Гонконг, незважаючи на політичну нестабільність останніх років, також 

продовжує залишатися одним з провідних фінансових центрів світу, займаючи 

3-тє місце в тому ж індексі. Відкритість для міжнародного капіталу, а також 

низькі податкові ставки і динамічна фондова біржа роблять Гонконг 

привабливим для інвесторів. Країна має розвинуту інфраструктуру та високу 

кваліфікацію робочої сили, що також сприяє її фінансовому успіху. 

Однак конкуренція між фінансовими центрами в Азії зростає. Відзначається 

активний розвиток фінансових хабів в інших містах регіону, таких як Шанхай та 

Токіо, що може вплинути на позиції Сінгапуру та Гонконгу в майбутньому. Це, 

у свою чергу, створює необхідність для фінансових центрів адаптуватися до 

нових умов, вдосконалювати регуляторні механізми та підвищувати рівень 

інновацій. 

Таким чином, фінансові центри НІК «першої хвилі» продовжують 

відігравати критично важливу роль у забезпеченні економічного зростання, 

інтеграції у глобальні фінансові ринки та формуванні конкурентоспроможності 

в умовах зростаючої конкуренції. 

Незважаючи на позитивні тенденції, що спостерігаються в економічному 

розвитку нових індустріальних країн (НІК) «першої хвилі», ці країни стикаються 

з низкою серйозних проблем, які можуть суттєво гальмувати їхнє зростання (рис. 

2.5). 
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Рис. 2.5. Проблеми, які гальмують зростання НІК «першої хвилі» 

[розроблено автором] 

 

Нерівність доходів у нових індустріальних країнах «першої хвилі» стає 

дедалі більш вираженою проблемою в умовах швидкої економічної 

трансформації. Ситуація особливо помітна у Сінгапурі, де 10% найбагатших 

домогосподарств отримують до 40% загальних доходів, а 10% найбідніших — 

лише 3%. Цей дисбаланс у розподілі доходів не лише підриває соціальну 

справедливість, але й має серйозні наслідки для соціальної стабільності. 

Високий рівень нерівності, насамперед, обмежує соціальну мобільність, що 

заважає індивідам з нижчих соціально-економічних груп підніматися по 

соціальній драбині. Це може призвести до фрустрації та відчуження, оскільки 

люди, які працюють важко, але не бачать покращення своїх умов життя, можуть 

почати відчувати зневіру в системі. Соціальна напруга, яка виникає внаслідок 

такого економічного дисбалансу, може спонукати до протестів, політичної 

нестабільності та загострення соціальних конфліктів. 

Більш того, нерівність доходів впливає на розвиток середнього класу, який 

є важливим драйвером економічного зростання. Коли велика частина багатства 

концентрується в руках невеликої групи людей, це призводить до зменшення 

купівельної спроможності широких верств населення. В результаті знижується 

внутрішній попит, що, в свою чергу, негативно впливає на економічний 

розвиток. 

Проблеми, які гальмують зростання 
НІК "першої хвилі"

Нерівність доходів
Залежність від 

зовнішніх ринків

Ризики, пов'язані з 
глобальними 
фінансовими 
коливаннями
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Також варто зазначити, що нерівність може викликати негативні політичні 

реакції. Коли громадяни відчувають, що економічна система не забезпечує їм 

рівних можливостей, це може призвести до розчарування в урядових структурах 

та збільшення підтримки популістських рухів. У таких умовах можуть з’явитися 

радикальні ідеї, що загрожують політичній стабільності. 

Отже, нерівність доходів у нових індустріальних країнах є комплексною 

проблемою, яка вимагає термінового вирішення. Суспільства повинні прагнути 

до більш збалансованого розподілу ресурсів і можливостей, оскільки лише в 

умовах соціальної справедливості та економічної рівності можна досягти 

стійкого розвитку та загальної стабільності. 

Залежність нових індустріальних країн (НІК) від зовнішніх ринків є однією 

з ключових проблем, що суттєво впливають на їхню економічну стабільність. 

Багато з цих країн побудували свої економіки на експортно-орієнтованих 

моделях, які вимагають постійного і стабільного попиту на їхні товари та 

послуги. Ця модель забезпечує економічне зростання та розвиток, проте вона 

також робить їх вразливими до зовнішніх шоків і змін у глобальному 

середовищі. 

Останніми роками спостерігається зростання протекціонізму в глобальній 

торгівлі, що загрожує основам експортно-орієнтованих економік НІК. Приклади 

торгових війн, особливо між такими великими економіками, як США і Китай, 

демонструють, як швидко можуть змінитися умови для експортерів. Коли 

держави впроваджують нові тарифи або обмеження на імпорт, це може 

призвести до зниження попиту на товари з НІК, що, в свою чергу, ставить під 

загрозу їхні економічні зростання. 

Наслідки такої залежності можуть бути серйозними. Зниження попиту на 

експорт може призвести до зниження виробництва, що в результаті викликає 

зростання безробіття. Безробіття, особливо в країнах з високим рівнем 

молодіжного безробіття, може призвести до соціальної напруги, що викликає 



64 

 

відчуття незадоволеності в населення і може спонукати до протестів або інших 

соціальних акцій. 

Більш того, такі економічні потрясіння можуть вплинути на інвестиційний 

клімат у НІК. Інвестори, побоюючись нестабільності, можуть утримуватися від 

капіталовкладень, що ще більше поглиблює економічні проблеми. Це створює 

замкнуте коло, яке важко розірвати. 

В цілому, залежність НІК від зовнішніх ринків вимагає стратегічного 

підходу до диверсифікації економіки та пошуку нових ринків збуту. Стійкість 

економік НІК залежить від здатності адаптуватися до нових умов і знайти нові 

можливості в умовах глобальної невизначеності. Тільки через розвиток 

внутрішнього попиту, підтримку інновацій та створення 

конкурентоспроможних секторів можна зменшити ризики, пов’язані з 

зовнішньою залежністю, і забезпечити стійке економічне зростання. 

Нові індустріальні країни стикаються з численними ризиками, які 

виникають внаслідок глобальних фінансових коливань. Такі коливання можуть 

мати серйозні наслідки для економік НІК, зокрема через велику залежність від 

зовнішніх фінансових ринків і іноземних інвестицій. Під час економічних криз, 

таких як Азійська фінансова криза 1997-1998 років, НІК виявилися вразливими 

до зовнішніх шоків, які швидко відобразилися на їхніх фінансових системах та 

економіках загалом. 

Однією з основних загроз є ризик зовнішніх боргів. Багато НІК фінансували 

своє зростання за рахунок залучення іноземного капіталу, що може призвести до 

накопичення значних зовнішніх боргів. У разі глобальних економічних коливань 

або зміни в умовах кредитування, ці країни можуть опинитися під тиском 

зобов’язань, що, в свою чергу, загрожує їхній фінансовій стабільності. Коли 

валютні курси коливаються, а процентні ставки зростають, країни, які мають 

великі зовнішні борги, можуть зіткнутися з труднощами у виконанні своїх 

зобов’язань, що може призвести до дефолту. 
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Під час Азійської фінансової кризи, наприклад, різке падіння валют, 

зростання процентних ставок і втрата інвесторської довіри призвели до того, що 

багато НІК зазнали серйозних економічних втрат. Це стало наслідком не лише 

низької здатності адаптуватися до глобальних економічних змін, але й 

недостатньої диверсифікації внутрішніх ринків. Негативний вплив кризи на 

ринки праці, зовнішню торгівлю та фінансові системи загострив соціальні 

проблеми і призвів до масових протестів та політичної нестабільності. 

Ці обставини підкреслюють важливість розвитку внутрішніх ринків і 

зменшення залежності НІК від зовнішнього попиту. Переорієнтація на внутрішні 

економічні ресурси, стимулювання внутрішнього споживання та інвестування в 

інноваційні сектори можуть стати важливими стратегічними кроками для 

зміцнення економік НІК. Крім того, розробка політик, спрямованих на 

зменшення зовнішніх боргів і створення стабільних фінансових систем, є 

критично важливою для забезпечення економічної стійкості в умовах глобальної 

нестабільності. 

Загалом, для НІК стає все більш актуальним питання побудови стійкої 

економіки, здатної витримувати впливи зовнішніх шоків. Лише через розвиток 

внутрішніх ринків, інноваційні підходи та активну політику можна забезпечити 

довгострокову стабільність і процвітання в умовах змінного глобального 

середовища. 

Отже, сучасні драйвери та проблеми розвитку нових індустріальних країн 

«першої хвилі» формують складну картину, де інновації, цифровізація та перехід 

до сервісної економіки відіграють важливу роль у стимулюванні економічного 

зростання. Інвестиції в цифрові технології забезпечують підвищення 

продуктивності, створюють нові бізнес-моделі та підтримують 

конкурентоспроможність на глобальному ринку. Однак, разом із цими 

можливостями країни стикаються з серйозними викликами, такими як зростаюча 

нерівність доходів, залежність від зовнішніх ринків і вразливість до глобальних 

фінансових коливань. 
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Нерівність доходів, що посилюється швидкою економічною 

трансформацією, загрожує соціальній стабільності, підриває соціальну 

мобільність і може призвести до політичних конфліктів. Залежність від 

зовнішніх ринків ставить під загрозу економічну стійкість у світлі зростаючого 

протекціонізму та торгових війн, які можуть негативно вплинути на експортно-

орієнтовані економіки НІК. Ці проблеми, в поєднанні з ризиками зовнішніх 

боргів та фінансової нестабільності, підкреслюють важливість розвитку 

внутрішніх ринків і інвестицій у людський капітал, інфраструктуру та інновації. 

Таким чином, успішний розвиток НІК «першої хвилі» залежить від їхньої 

здатності адаптуватися до нових умов, зменшувати вразливість до зовнішніх 

шоків і забезпечувати соціальну справедливість у своїх економічних моделях. 

Для забезпечення стабільного і сталого зростання країнам необхідно 

зосередитися на інтеграції новітніх технологій, підтримці інноваційного 

середовища та розвитку соціальних механізмів, які сприятимуть зменшенню 

нерівності і поліпшенню якості життя населення. 

 

Висновки до другого розділу 

 

1. Узагальнюючи результати аналізу економічного розвитку нових 

індустріальних країн «першої хвилі», можна зазначити, що ці країни пройшли 

складний шлях трансформації своїх економік. Передумови їхнього розвитку 

були зумовлені наявністю стратегічних ресурсів, активними інвестиціями в 

інфраструктуру та освітні програми, а також історичними традиціями, що 

сприяли індустріалізації. Південна Корея, Сінгапур, Тайвань та Гонконг змогли 

створити потужні промислові бази, що стало основою для їхнього швидкого 

економічного зростання. 

2. Динаміка їхнього розвитку в умовах фінансової нестабільності, 

зокрема під час кризи 1997-1998 років, продемонструвала вразливість цих 

економік, проте також і їхню стійкість. Економетричний аналіз показав, що хоча 
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ВВП і рівень інфляції постраждали, швидке відновлення відбулося завдяки 

зростанню інвестицій у технології та ефективній державній політиці. Це 

підтверджує здатність НІК адаптуватися до нових економічних реалій. 

3. Сучасні драйвери їхнього розвитку, такі як цифровізація, перехід до 

сервісної економіки та роль фінансових центрів, продовжують сприяти 

економічному зростанню. Однак ці країни стикаються з серйозними викликами, 

такими як нерівність доходів і залежність від зовнішніх ринків. Це вимагає 

стратегічного підходу до вирішення соціальних та економічних проблем, щоб 

забезпечити стійкий розвиток у довгостроковій перспективі. 

Отже, нові індустріальні країни «першої хвилі» демонструють значний 

прогрес у своїх економіках, але для підтримки цього прогресу необхідно 

зосередитися на подоланні існуючих викликів та використанні нових 

можливостей, які відкриває глобалізація і технологічний прогрес. 
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РОЗДІЛ 3 

ПЕРСПЕКТИВИ ЕКОНОМІЧНОГО РОЗВИТКУ НОВИХ 

ІНДУСТРІАЛЬНИХ КРАЇН «ПЕРШОЇ ХВИЛІ» 

 

3.1. Стратегічні напрямки розвитку нових індустріальних країн 

«першої хвилі» в контексті глобалізації та регіоналізації  

 

У сучасному світі нові індустріальні країни «першої хвилі» стикаються з 

викликами, що виникають в умовах глобалізації та регіоналізації. Ці процеси 

визначають нові правила гри в міжнародній економіці, формуючи нові 

економічні, соціальні та політичні реалії. Глобалізація, з одного боку, відкриває 

нові ринки, можливості для інвестицій та доступ до технологій, але, з іншого 

боку, ставить перед країнами завдання адаптації до зростаючої конкуренції та 

зміни в міжнародних ланцюгах вартості. Регіоналізація, в свою чергу, підкреслює 

важливість регіональної інтеграції, співпраці та координації між країнами, що 

може стати важливим фактором для підвищення конкурентоспроможності в 

глобальному контексті. 

У цьому контексті стратегічні напрямки розвитку нових індустріальних 

країн набувають особливого значення. Вони мають бути сфокусовані на 

інтеграції в глобальні ринки, розвитку інноваційних технологій, покращенні 

соціальних стандартів та забезпеченні економічної стійкості. Важливою 

складовою таких стратегій є адаптація до нових вимог, які постають у зв’язку з 

цифровізацією, екологічними викликами та змінами в споживчих вподобаннях. 

Таким чином, визначення стратегічних напрямків розвитку в умовах 

глобалізації та регіоналізації є критично важливим для забезпечення стійкого 

економічного зростання нових індустріальних країн «першої хвилі». Це 

дозволить не лише адаптуватися до змін, але й ефективно використовувати нові 

можливості для економічного розвитку, сприяючи підвищенню рівня життя 

населення та забезпеченню соціальної справедливості. 
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Один з ключових стратегічних напрямків розвитку НІК полягає в 

інтеграційних зусиллях. Ці країни активно шукають можливості для участі в 

регіональних торгових угодах, таких як Асоціація країн Південно-Східної Азії 

(ASEAN) або Транстихоокеанське партнерство (TPP). Такі угоди дозволяють 

НІК зменшити торгові бар’єри, збільшити обсяги експорту та залучити іноземні 

інвестиції (табл. 3.1). 

Таблиця 3.1 

Інтеграційні зусилля НІК «першої хвилі» 

Країна Угода 
Дата 

укладення 
Основні переваги 

Південна 

Корея 
Угода з США 2012 

Зниження мит, доступ до 

американського ринку 

Тайвань Угода з ASEAN 2010 
Розширення ринку в Південно-Східній 

Азії 

Сінгапур 
Транстихоокеанське 

партнерство 
2016 

Доступ до ринків Тихоокеанського 

регіону 

Гонконг Угода з ЄС 2019 Підвищення торгівлі та інвестицій 

Джерело: [54]. 

 

Табл. 3.1 надає важливу інформацію про інтеграційні зусилля нових 

індустріальних країн "першої хвилі" в контексті їхньої активної участі в 

міжнародних угодах. Кожна з цих країн уклала стратегічні угоди, що сприяють 

розвитку їх економік і розширенню торговельних можливостей. 

Південна Корея, уклавши угоду з США у 2012 році, отримала суттєві 

переваги, зокрема зниження митних ставок, що полегшило доступ до одного з 

найбільших споживчих ринків світу. Ця угода стала важливим кроком для 

інтеграції Південної Кореї в глобальні торговельні мережі, сприяючи зростанню 

експорту та залученню інвестицій. 

Тайвань, з іншого боку, уклав угоду з Асоціацією держав Південно-Східної 

Азії (ASEAN) у 2010 році, що розширило його ринок у регіоні. Це дало 

можливість країні посилити свою присутність в динамічному ринку Південно-

Східної Азії, збільшивши обсяги торгівлі та інвестицій у цій частині світу. 
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Сінгапур підписав Транстихоокеанське партнерство у 2016 році, що 

забезпечило йому доступ до ринків Тихоокеанського регіону. Це партнерство не 

лише стимулює економічний розвиток Сінгапуру, але й підсилює його позиції як 

ключового фінансового і торгового хабу в Азії. 

Гонконг, уклавши угоду з Європейським Союзом у 2019 році, отримав 

можливість підвищити обсяги торгівлі та інвестицій, що, в свою чергу, сприяє 

економічному зростанню. Ця угода є важливою для розвитку Гонконгу як 

міжнародного фінансового центру, дозволяючи йому інтегруватися в 

європейський ринок. 

Таким чином, ці інтеграційні зусилля демонструють активну політику НІК 

"першої хвилі" щодо відкриття нових ринків та зміцнення економічних зв'язків, 

що є ключовими для їх сталого розвитку в умовах глобалізації. 

Крім того, важливою складовою стратегічного розвитку НІК є адаптація до 

змінюваних умов глобальної економіки через модернізацію виробництв і 

запровадження інновацій. Зокрема, багато НІК роблять акцент на розвитку 

сектору високих технологій, що включає інформаційні технології, біотехнології 

та нові матеріали (табл. 3.2). 

Таблиця 3.2 

Модернізація виробництв НІК «першої хвилі» 

Країна Високі технології Основні інвестиції Приклади компаній 

Південна 

Корея 

Інформаційні 

технології 
30% ВВП на НДО Samsung, LG Electronics 

Тайвань Біотехнології Зростання на 15% щорічно 

TSMC (Taiwan 

Semiconductor 

Manufacturing Company) 

Сінгапур Нові матеріали 20% вітчизняних інвестицій ST Engineering 

Гонконг Робототехніка 10% ВВП на НДО Fanuc, Mitsubishi Electric 

Джерело: [55]. 

 

Табл. 3.2 містить важливу інформацію про модернізацію виробництв 

нових індустріальних країн "першої хвилі", акцентуючи увагу на їхніх 
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досягненнях у високих технологіях, обсягах інвестицій та провідних компаніях у 

відповідних секторах. 

Південна Корея є одним із лідерів у сфері інформаційних технологій, що 

становить значну частину її економіки. Вклад у науково-дослідні роботи (НДО) 

досягає 30% від валового внутрішнього продукту (ВВП). Цей високий рівень 

інвестицій сприяє інноваційним розробкам і технологічному прогресу, чому 

свідчать такі провідні компанії, як Samsung та LG Electronics, які активно 

впроваджують новітні технології у свою продукцію. 

Тайвань, в свою чергу, акцентує увагу на біотехнологіях, що демонструє 

зростання на рівні 15% щорічно. Це свідчить про динамічний розвиток сектора, 

який має стратегічне значення для країни. Компанія TSMC (Taiwan 

Semiconductor Manufacturing Company) виступає ключовим гравцем у цій галузі, 

займаючись виробництвом напівпровідників, що є критично важливими для 

багатьох високих технологій. 

Сінгапур фокусується на нових матеріалах, інвестуючи 20% вітчизняних 

інвестицій у цей сектор. Це сприяє розробці інноваційних продуктів та 

технологій, що підвищує конкурентоспроможність країни. Компанія ST 

Engineering є прикладом успішного гравця на цьому ринку, який активно 

займається дослідженнями та розробками нових матеріалів. 

Гонконг, зосереджуючи зусилля на робототехніці, вкладає 10% свого ВВП 

у науково-дослідні роботи. Це свідчить про серйозні наміри країни стати центром 

розвитку робототехнічних технологій. Компанії, такі як Fanuc і Mitsubishi 

Electric, демонструють високий рівень інновацій у цій сфері, активно 

впроваджуючи автоматизацію та роботизацію в промисловість. 

Важливим аспектом є і розвиток фінансових центрів. Наприклад, Сінгапур 

зарекомендував себе як один із провідних фінансових центрів світу, що 

забезпечує доступ до капіталів, сприяє залученню іноземних інвестицій та 

розвитку фінансових послуг (табл. 3.3). 
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Таблиця 3.3 

Розвиток фінансових центрів 

Країна Фінансовий центр Основні послуги Вплив на економіку 

Сінгапур Сінгапур 
Банківські послуги, 

фондові ринки 

Залучення іноземних 

інвестицій 

Південна 

Корея 
Сеул 

Інвестиційні послуги, 

страхування 

Розвиток фінансових 

технологій 

Тайвань Тайпей 
Торгові послуги, 

фінансові консультації 

Підтримка інновацій та 

стартапів 

Гонконг Токіо 
Міжнародні фінансові 

послуги 

Лідер у фінансових 

технологіях 

Джерело: [56]. 

 

Табл. 3.3 відображає розвиток фінансових центрів нових індустріальних 

країн "першої хвилі", акцентуючи увагу на їхніх ключових послугах та впливі на 

економіку відповідних країн. 

Сінгапур виступає важливим фінансовим центром, де основними 

послугами є банківські операції та функції фондових ринків. Цей фінансовий хаб 

суттєво сприяє залученню іноземних інвестицій, що, в свою чергу, забезпечує 

економічне зростання та стабільність. Сінгапур не тільки слугує платформою для 

міжнародних фінансових транзакцій, але й забезпечує сприятливе середовище 

для розвитку фінансових послуг завдяки своїй прозорій регуляторній політиці. 

Південна Корея, представлена фінансовим центром у Сеулі, 

зосереджується на інвестиційних послугах та страхуванні. Цей центр є рушійною 

силою розвитку фінансових технологій (FinTech), що сприяє модернізації 

фінансових процесів і покращує доступність фінансових продуктів для 

населення. Завдяки інвестиціям у нові технології, Сеул стає важливим гравцем 

на фінансовій арені Азії. 

Тайвань, з його фінансовим центром у Тайпеї, пропонує торгові послуги та 

фінансові консультації. Цей фінансовий центр підтримує інновації та стартапи, 

забезпечуючи їх необхідними фінансовими ресурсами і консультаційними 

послугами. Завдяки активній підтримці нових бізнес-ініціатив, Тайпеї сприяє 

економічному розвитку та диверсифікації економіки Тайваню. 
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Гонконг, що розташований у Токіо, забезпечує міжнародні фінансові 

послуги і є лідером у сфері фінансових технологій. Його роль як фінансового 

хабу підсилює динаміку економіки, надаючи доступ до глобальних ринків та 

сприяючи розвитку інновацій у фінансовій сфері. Гонконг залишається 

ключовим центром для міжнародних інвесторів, пропонуючи широкий спектр 

фінансових послуг, що забезпечують інтеграцію з світовою економікою. 

Отже, розвиток фінансових центрів у нових індустріальних країнах 

"першої хвилі" демонструє їхній стратегічний підхід до залучення інвестицій, 

розвитку фінансових технологій та підтримки інновацій, що, у свою чергу, 

робить важливий внесок у загальний економічний розвиток. 

У контексті регіоналізації НІК також повинні враховувати впливи нових 

глобальних трендів, таких як зміна клімату та енергетична безпека. Інвестиції в 

екологічні технології та відновлювальні джерела енергії стають не лише 

питанням стійкого розвитку, а й питанням конкурентоспроможності (табл. 3.4). 

Таблиця 3.4 

Глобальні тренди 

Країна 
Екологічні 

інвестиції 
Основні проекти 

Вплив на 

конкурентоспроможність 

Південна 

Корея 

10 млрд дол. США 

на 2023 
Вітрова енергетика Зменшення витрат на енергію 

Тайвань 
5 млрд дол. США 

на 2023 
Сонячна енергетика 

Підвищення енергетичної 

незалежності 

Сінгапур 
8 млрд дол. США 

на 2023 

Інноваційні 

екологічні технології 
Залучення інвестицій 

Гонконг 
12 млрд дол. США 

на 2023 

Технології 

збереження енергії 

Поліпшення екологічного 

іміджу 

Джерело: [57]. 

 

Табл. 3.4 висвітлює глобальні тренди в екологічних інвестиціях нових 

індустріальних країн "першої хвилі", акцентуючи увагу на обсягах інвестицій, 

основних проектах та їхньому впливі на конкурентоспроможність країн. 

Південна Корея планує вкласти 10 мільярдів доларів у екологічні проекти 

до 2023 року, зокрема в розвиток вітрової енергетики. Ця ініціатива має на меті 



74 

 

зменшення витрат на енергію, що, в свою чергу, позитивно вплине на 

конкурентоспроможність країни. Вітрова енергетика стає важливим чинником 

для досягнення сталого розвитку та зменшення залежності від традиційних 

джерел енергії. 

Тайвань, з обсягом екологічних інвестицій у 5 мільярдів доларів до 2023 

року, зосереджується на розвитку сонячної енергетики. Це дозволить підвищити 

енергетичну незалежність країни, зменшуючи вразливість до коливань на 

світових ринках енергоресурсів. Інвестування в сонячні технології також 

сприятиме зростанню внутрішнього ринку нових робочих місць і технологічного 

прогресу. 

Сінгапур, з планованими інвестиціями в обсязі 8 мільярдів доларів на 

інноваційні екологічні технології, орієнтується на залучення інвестицій в 

екологічні рішення. Цей підхід забезпечить не тільки поліпшення екологічної 

ситуації в країні, але й зміцнить її позиції на міжнародному ринку, сприяючи 

інноваційній активності та конкурентоспроможності. 

Гонконг виділяє 12 мільярдів доларів на 2023 рік для проектів, що 

стосуються технологій збереження енергії. Ці ініціативи покликані покращити 

екологічний імідж регіону, що є важливим фактором для залучення міжнародних 

інвесторів та підтримки сталого розвитку. Поліпшення екологічного іміджу 

також вплине на споживчий вибір, оскільки все більше покупців віддають 

перевагу компаніям із відповідальним підходом до екології. 

Таким чином, екологічні інвестиції, які здійснюються новими 

індустріальними країнами "першої хвилі", відіграють важливу роль у 

формуванні їхньої конкурентоспроможності на глобальному ринку, сприяючи не 

лише сталому розвитку, але й технологічному прогресу. 

Насамкінець, зовнішньоекономічні потоки, такі як імпорт та експорт 

товарів і послуг, стають ключовими індикаторами розвитку НІК. Зростання 

експорту продукції з високою доданою вартістю свідчить про успішну 

реалізацію стратегій модернізації та інновацій (табл. 3.5).  
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Таблиця 3.5 

Зовнішньоекономічні потоки НІК «першої хвилі» 

Країна 
Експорт (млрд 

дол. США) 

Імпорт (млрд 

дол. США) 

Основні експортовані 

товари 

Основні імпортовані 

товари 

Південна 

Корея 
600 550 

Електроніка, 

автомобілі 

Сировина, 

енергоносії 

Тайвань 300 250 
Напівпровідники, 

комп’ютерна техніка 

Сировина, 

енергетичні ресурси 

Сінгапур 400 350 
Паливні елементи, 

електроніка 

Машини, промислові 

товари 

Гонконг 700 650 
Автомобілі, 

технологічні пристрої 

Сировина, 

енергоресурси 

Джерело: [58]. 

 

Табл. 3.5 аналізує зовнішньоекономічні потоки нових індустріальних країн 

"першої хвилі", висвітлюючи обсяги експорту та імпорту, а також основні 

категорії товарів, які країни експортують і імпортують. 

Південна Корея, з експортом у 600 мільярдів доларів та імпортом у 550 

мільярдів доларів, демонструє позитивне сальдо зовнішньої торгівлі. Основними 

експортованими товарами є електроніка та автомобілі, що свідчить про високий 

рівень технологічного розвитку країни. Водночас, імпорт сировини та 

енергоносіїв відображає необхідність забезпечення внутрішнього споживання та 

виробничих процесів. 

Тайвань, з експортом у 300 мільярдів доларів і імпортом у 250 мільярдів 

доларів, також має позитивне сальдо. Основні експортовані товари включають 

напівпровідники та комп'ютерну техніку, що свідчить про високий рівень 

інновацій у цій сфері. Як і в Південній Кореї, імпорт сировини та енергетичних 

ресурсів є критично важливим для підтримки промислового виробництва. 

Сінгапур, з експортом у 400 мільярдів доларів і імпортом у 350 мільярдів 

доларів, є важливим гравцем у світовій торгівлі. Основними експортованими 

товарами є паливні елементи та електроніка. Імпортовані машини та промислові 

товари свідчать про необхідність забезпечення сучасних технологій для 

підтримки своєї економіки. 
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Гонконг, маючи експорт у 700 мільярдів доларів та імпорт у 650 мільярдів 

доларів, демонструє значні обсяги зовнішньої торгівлі. Основними 

експортованими товарами є автомобілі та технологічні пристрої, що підкреслює 

його роль як важливого логістичного та торгового центру в Азії. Імпорт сировини 

та енергоресурсів, як і в інших країнах, відображає потребу в ресурсах для 

підтримки економічної активності. 

Таким чином, стратегічні напрямки розвитку нових індустріальних країн 

«першої хвилі» в умовах глобалізації та регіоналізації вказують на необхідність 

комплексного підходу до адаптації їх економік до змінюваного світового 

контексту. Ці країни мають значний потенціал для інтеграції в глобальні 

виробничі та фінансові мережі, що забезпечує не лише економічне зростання, але 

й підвищення конкурентоспроможності. Глобалізація вимагає активного 

залучення до міжнародної торгівлі, розвитку фінансових центрів та 

стимулювання інновацій, що є ключовими складовими стратегії сталого 

розвитку. У той же час, регіоналізація відкриває нові можливості для співпраці в 

межах Азійсько-Тихоокеанського регіону, де країни можуть взаємодіяти, 

обмінюватися технологіями та знаннями, формуючи спільні ініціативи для 

підвищення соціального добробуту. 

Важливими аспектами стратегічного розвитку є також акцент на екологічні 

технології, підвищення якості освіти та інвестиції в інфраструктуру. У зв’язку з 

цим, інтеграція інновацій у всі сфери економіки та суспільного життя стає 

основою для забезпечення стійкого розвитку. Ці країни повинні зосередитися на 

створенні сприятливого інвестиційного клімату, розвитку людського капіталу та 

забезпеченні соціальної справедливості, що сприятиме зменшенню нерівності та 

соціальних напруг. Загалом, стратегічні напрямки розвитку НІК «першої хвилі» 

у контексті глобалізації та регіоналізації є важливими для їх успішного переходу 

до інноваційних економік, що забезпечать не лише економічний, але й 

соціальний прогрес. 
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3.2. Механізм економічного розвитку нових індустріальних країн 

«першої хвилі»  

 

Розробка механізму економічного розвитку нових індустріальних країн 

«першої хвилі» є складним і багатогранним процесом, що вимагає врахування 

численних факторів, які впливають на їхню економіку. У цьому контексті 

важливо врахувати специфіку кожної країни, а також загальні тенденції 

глобальної економіки, які можуть вплинути на її динаміку. Розробка механізму 

потребує інтеграції економічних, соціальних і технологічних аспектів. 

В умовах швидкої трансформації світової економіки, яка відзначається 

змінами в структурі виробництва, зростанням значення цифровізації та послуг, а 

також інтеграцією нових технологій, економічний механізм має бути адаптивним 

та гнучким. Успішний механізм повинен також включати інструменти 

моніторингу та оцінки, що дозволяють оперативно реагувати на зміни у 

зовнішньому середовищі та коригувати стратегії розвитку відповідно до нових 

викликів і можливостей. 

Таким чином, розробка ефективного механізму економічного розвитку 

НІК «першої хвилі» вимагає комплексного підходу, що поєднує в собі аналіз 

історичних тенденцій, оцінку поточного стану економіки та перспективні 

сценарії розвитку, що враховують як внутрішні, так і зовнішні чинники. 

Перспективним механізмом економічного розвитку нових індустріальних 

країн (НІК), на наш погляд, є механізм інтегрованого інноваційного розвитку, 

який акцентує увагу на синергії між науково-технологічними інноваціями, 

соціальним розвитком і сталим економічним зростанням, вважаючи їх 

взаємопов’язаними елементами, що формують основу конкурентоспроможності 

країни в умовах глобалізації (рис. 3.1). 
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Рис. 3.1. Структура механізму інтегрованого інноваційного розвитку 

нових індустріальних країн [розроблено автором] 

 

Основним аспектом механізму є те, що інновації повинні бути не лише 

технологічними, але й соціальними, сприяючи покращенню життєвого рівня 

населення та забезпечуючи стійкий розвиток. У цьому контексті, інтеграція 

технологій у соціальні та економічні структури країни дозволяє створювати нові 

робочі місця, підвищувати продуктивність праці та забезпечувати ефективність 

використання ресурсів (табл. 3.6). 

Механізм інтегрованого інноваційного розвитку забезпечує комплексний 

підхід до досягнення стійкого економічного зростання нових індустріальних 

країн, спираючись на тісну взаємодію між державою, бізнесом і науковою 

спільнотою. 

Для реалізації механізму інтегрованого інноваційного розвитку одним із 

центральних аспектів є інвестиції в наукові дослідження та розробки (НДДКР). 

Ці інвестиції виступають критично важливим двигуном інноваційного прогресу, 

оскільки вони дозволяють країнам адаптуватися до швидко змінюваного 

глобального середовища, впроваджуючи нові технології та вдосконалюючи вже 

існуючі процеси. 

 

 

Структура механізму інтегрованого інноваційного 
розвитку нових індустріальних країн

Інвестиції в 
НДДКР

Освіта і 
підготовка 

кадрів

Розвиток 
інфраструкт

ури

Державна 
підтримка

Залучення 
до 

глобальних 
тенденцій

Моніторинг 
і оцінка
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Таблиця 3.6 

Характеристика складових механізму інтегрованого інноваційного 

розвитку нових індустріальних країн 

 

Компонент Опис Цілі Напрямки Інструменти 

Інвестиції в 

НДДКР 

Підвищення 

фінансування наукових 

досліджень та розробок у 

приватному та 

державному секторах 

Стимулювання 

інновацій та 

технологічного 

прогресу 

Розвиток нових 

технологій, 

зменшення витрат 

Податкові пільги, 

гранти, субсидії 

Освіта і 

підготовка 

кадрів 

Розробка програм 

навчання, стажування та 

підвищення кваліфікації 

Підвищення 

кваліфікації 

робочої сили 

Підготовка до 

змін у технологіях 

Співпраця з 

університетами, 

залучення 

експертів 

Розвиток 

інфраструктури 

Створення фізичної та 

цифрової інфраструктури 

Підтримка 

бізнесу та 

інновацій 

Поліпшення 

доступу до 

ресурсів 

Інвестиції в 

інфраструктуру 

Державна 

підтримка 

Активна участь держави в 

економічних процесах 

Забезпечення 

стабільності та 

передбачуваності 

Формування 

стратегічних 

напрямків 

розвитку 

Державні 

програми, 

публічно-

приватне 

партнерство 

Залучення до 

глобальних 

тенденцій 

Адаптація до змін клімату 

та цифровізації 

Підвищення 

конкурентоспро

можності 

Екологічні 

технології, 

цифрові інновації 

Інвестиції в 

зелений бізнес, 

цифровізація 

Моніторинг і 

оцінка 

Створення механізмів 

оцінки ефективності 

реалізації стратегій 

Корекція 

політики та 

стратегії 

Підвищення 

ефективності 

управлінських 

рішень 

Збір даних, 

аналітика, 

регулярні звіти 

Джерело: розроблено автором 

 

Державна політика в цій сфері повинна бути спрямована на стимулювання 

приватного сектора до активнішого фінансування НДДКР. Один із найбільш 

ефективних інструментів досягнення цієї мети — це надання податкових пільг, 

які можуть суттєво знизити витрати підприємств на інноваційні проекти. Гранти 

та субсидії, які виділяються на проведення досліджень, також мають великий 

потенціал для заохочення компаній інвестувати у нові розробки. Це особливо 

важливо для малих і середніх підприємств, які часто мають обмежені ресурси для 

фінансування досліджень, але є джерелом значних інновацій. 
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Крім технологічних інновацій, інвестиції в НДДКР повинні включати 

також розробку нових соціальних програм. Сучасні економіки все більше 

усвідомлюють важливість соціальних інновацій, які не лише підвищують якість 

життя, але й зміцнюють соціальну стабільність. Такі програми можуть 

охоплювати різні сфери, зокрема охорону здоров'я, освіту та соціальне 

забезпечення. Наприклад, інноваційні рішення в системі охорони здоров'я 

можуть призвести до більш ефективного лікування та профілактики 

захворювань, знижуючи витрати для держави та суспільства в цілому. В освіті 

впровадження нових методик навчання та технологій може покращити доступ до 

знань і підвищити рівень кваліфікації робочої сили. 

Отже, поєднання інвестицій у НДДКР з акцентом на соціальні інновації 

дозволяє не тільки підвищити конкурентоспроможність країн на міжнародній 

арені, але й створити умови для сталого розвитку, де соціальні та економічні 

аспекти інтегруються для досягнення більшого загального добробуту. 

Другим важливим елементом механізму інтегрованого інноваційного 

розвитку є освіта та підготовка кадрів. У рамках цієї моделі освіта не 

обмежується лише традиційними формами навчання, а охоплює широкий спектр 

програм, спрямованих на розвиток навичок, які відповідають сучасним вимогам 

ринку праці. Це передбачає активне включення елементів професійної 

підготовки, що забезпечує підвищення кваліфікації працівників і адаптацію до 

нових технологічних реалій. 

Основним аспектом такої освіти є стажування в передових компаніях, що 

надає можливість студентам та молодим спеціалістам отримати практичний 

досвід і ознайомитися з останніми інноваціями у своїй галузі. Цей досвід є 

надзвичайно важливим, оскільки він не лише покращує професійні навички, але 

й формує у працівників розуміння сучасних бізнес-процесів, які можуть суттєво 

відрізнятися від теоретичних знань, отриманих в навчальних закладах. 

Крім того, залучення іноземних експертів для передачі знань і досвіду є 

важливим компонентом цієї моделі. Експерти з інших країн можуть внести нові 
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підходи, методи та інноваційні рішення, які вже зарекомендували себе на 

міжнародному ринку. Це створює можливості для трансферу технологій та 

знань, що є критично важливим для підвищення конкурентоспроможності 

національних економік. 

Таким чином, освітня політика в рамках механізму інтегрованого 

інноваційного розвитку має бути орієнтована на безперервне навчання та 

адаптацію робочої сили до змін у технологічному середовищі. Інтеграція теорії з 

практикою, а також взаємодія з міжнародними експертами створюють умови для 

формування висококваліфікованих кадрів, здатних не лише реагувати на зміни 

на ринку праці, але й самі ініціювати інновації, що в кінцевому підсумку сприяє 

сталому економічному розвитку. 

Однією з ключових складових механізму інтегрованого інноваційного 

розвитку є розвиток інфраструктури, який має багатогранний характер і охоплює 

не лише фізичні елементи, такі як транспорт і комунікації, а й цифрову 

інфраструктуру. Фізична інфраструктура є основою для ефективного 

функціонування економіки, оскільки вона забезпечує зв'язок між виробниками та 

споживачами, що, в свою чергу, сприяє інтеграції ринків. Якісні транспортні 

мережі, логістичні системи та доступ до комунікаційних послуг створюють 

умови для швидкого обміну інформацією та товарообігу, що є критично 

важливим для розвитку бізнесу. 

Цифрова інфраструктура, зокрема, має особливе значення в умовах 

сучасної економіки. Вона включає в себе широкий спектр технологій, таких як 

швидкісні інтернет-з'єднання, хмарні технології, платформи для електронної 

комерції та інші інноваційні рішення, які стимулюють розвиток цифрових бізнес-

моделей. Ця інфраструктура не тільки полегшує доступ до інформації, але й 

сприяє розвитку нових форм взаємодії між підприємствами і споживачами, а 

також між самими підприємствами. 

Одним з найважливіших аспектів інфраструктурного розвитку є створення 

сприятливих умов для стартапів і малих і середніх підприємств (МСП). Ці 



82 

 

підприємства часто виступають джерелами інновацій і нових ідей, оскільки їхня 

гнучкість та здатність швидко реагувати на зміни на ринку дозволяють їм 

експериментувати з новими продуктами і послугами. Інфраструктурна підтримка 

може включати в себе доступ до фінансування, простори для спільної роботи, 

технічну підтримку, а також консалтингові послуги, що допомагають малим 

підприємствам вийти на нові ринки і реалізувати свої інноваційні ідеї. 

Отже, розвиток інфраструктури в рамках механізму інтегрованого 

інноваційного розвитку є критично важливим не лише для забезпечення базових 

економічних функцій, але й для створення екосистеми, в якій інновації можуть 

процвітати. Від того, наскільки добре розвинена інфраструктура, залежать темпи 

економічного зростання та конкурентоспроможність нових індустріальних країн 

на світовій арені. 

Активне залучення держави до процесу розвитку є важливою 

характеристикою механізму інтегрованого інноваційного розвитку. Держава 

виступає не лише регулятором, але й активним учасником економічного процесу, 

що дозволяє забезпечити стійкий та збалансований розвиток. Ця участь полягає 

у створенні сприятливих умов для бізнесу, включаючи розробку політик, що 

сприяють інвестиціям, інноваціям та загальному економічному зростанню. 

Одним із ключових аспектів державного втручання є формування 

стратегічних напрямків розвитку. Це передбачає не лише визначення 

пріоритетних секторів економіки, але й створення дорожніх карт, які 

окреслюють конкретні цілі та завдання для їх досягнення. Наприклад, держава 

може встановити пріоритети для розвитку технологій, охорони здоров’я, 

екологічних ініціатив або соціальних послуг. Важливо, щоб ці стратегічні 

рішення були підкріплені відповідними ресурсами, такими як фінансування, 

навчальні програми та дослідження. 

Співпраця з приватним сектором є ще одним важливим елементом. 

Державні програми розвитку можуть включати партнерства з підприємствами, 

що дозволяє ефективно використовувати ресурси та знання обох сторін. Це може 
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реалізовуватись через різноманітні механізми, такі як державні замовлення, 

субсидії на інновації або інвестиції в спільні проекти. Така синергія сприяє 

підвищенню конкурентоспроможності, адже об'єднання державних ресурсів з 

приватними ініціативами може призвести до появи нових продуктів та послуг, 

які задовольняють потреби суспільства. 

Участь держави в міжнародних дослідницьких проектах також відіграє 

важливу роль у реалізації механізму інтегрованого інноваційного розвитку. Це 

дозволяє НІК інтегруватися у світову науково-дослідницьку спільноту, 

отримувати доступ до передових технологій і знань, а також залучати міжнародні 

інвестиції. Держава може координувати участь національних наукових установ 

та університетів у міжнародних програмах, що сприяє обміну ідеями та 

технологіями. 

Таким чином, активне залучення держави у розвиток економіки нових 

індустріальних країн «першої хвилі» забезпечує не лише сприятливі умови для 

бізнесу, але й формує системний підхід до реалізації інноваційних стратегій. Це, 

в свою чергу, створює умови для стабільного економічного зростання та 

соціального прогресу. 

На реалізацію механізму інтегрованого інноваційного розвитку нових 

індустріальних країн «першої хвилі» значно впливають глобальні тенденції, такі 

як зміна клімату та цифровізація. Ці фактори формують нові реалії, в яких країни 

повинні адаптувати свої стратегії розвитку, аби залишатися 

конкурентоспроможними на світовій арені. 

Зміна клімату стала однією з найактуальніших проблем сучасності, що 

вимагає комплексного підходу до її вирішення. НІК повинні впроваджувати 

інвестиції в екологічні технології, які не лише сприятимуть зменшенню 

негативного впливу на навколишнє середовище, але й можуть стати новими 

драйверами економічного зростання. Наприклад, розвиток відновлювальних 

джерел енергії, таких як сонячна та вітрова енергія, відкриває нові можливості 

для створення робочих місць і зниження енергетичних витрат. Інвестиції в 
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«зелений бізнес» також можуть залучити міжнародні фінансові ресурси, що 

важливо для країн з обмеженими бюджетами. 

Однак інвестиції в екологічні технології потребують не лише фінансових 

ресурсів, але й висококваліфікованих кадрів, готових працювати в нових умовах. 

Це підкреслює важливість освітніх програм, які навчають новим навичкам і 

знанням у сфері екології та сталого розвитку. Держава, у свою чергу, повинна 

створити інституційні умови для підтримки таких ініціатив, включаючи гранти 

та субсидії для підприємств, що реалізують екологічні проекти. 

З іншого боку, цифровізація відкриває нові горизонти для бізнесу та 

економіки в цілому. Впровадження новітніх технологій, таких як автоматизація 

та штучний інтелект, може значно підвищити продуктивність праці та 

ефективність виробництв. Наприклад, автоматизація виробничих процесів 

дозволяє зменшити витрати на працю та підвищити якість продукції. Проте для 

реалізації цих можливостей НІК повинні пройти через процес адаптації, що 

включає оновлення технологічної бази та навчання кадрів. 

Цифровізація також вимагає переосмислення бізнес-моделей і підходів до 

ведення бізнесу. Країни, які активно впроваджують цифрові технології, можуть 

створювати нові послуги, платформи і навіть цілі галузі, що працюють на базі 

даних і алгоритмів. Це дозволяє НІК зберігати конкурентоспроможність на 

глобальному ринку, адже нові цифрові рішення здатні задовольнити потреби 

сучасного споживача. 

Отже, адаптація до глобальних тенденцій, таких як зміна клімату та 

цифровізація, є критично важливою для успішної реалізації моделі ІІР. 

Впровадження екологічних технологій та цифрових інновацій стане не лише 

відповіддю на виклики сучасності, але й відкриє нові перспективи для 

економічного зростання та соціального прогресу. 

Механізм інтегрованого інноваційного розвитку передбачає впровадження 

механізмів моніторингу та оцінки ефективності реалізації стратегії, що є 

критично важливим для забезпечення адаптивності та гнучкості економічної 
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політики нових індустріальних країн. Ці механізми дозволяють відстежувати 

результати впровадження ініціатив, оцінювати їх вплив на економічний та 

соціальний розвиток, а також ідентифікувати проблеми, які можуть виникати в 

процесі реалізації стратегії. 

Основою такого моніторингу є систематичний збір та аналіз даних, що 

стосуються ключових показників економічного розвитку, таких як темпи 

зростання ВВП, рівень інвестицій у НДДКР, зайнятість у інноваційних секторах, 

а також соціальні показники, що відображають якість життя населення. Цей 

процес може включати використання різних статистичних методів, аналітичних 

інструментів і технологій, що дозволяють виявити тренди, кореляції та 

причинно-наслідкові зв’язки між різними аспектами економічного розвитку. 

Моніторинг також дозволяє виявити ефективність застосування ресурсів, 

зокрема фінансових, людських і матеріальних. Це дає змогу оцінити, чи були 

досягнуті поставлені цілі в межах запланованих термінів і чи відповідає 

результат динаміці та пріоритетам розвитку країни. На базі отриманих даних 

можна формувати висновки щодо доцільності продовження, корекції чи зміни 

певних політик. 

Оцінка ефективності реалізації стратегії є не менш важливим етапом. Вона 

повинна бути багатовимірною, охоплюючи як кількісні, так і якісні аспекти. 

Наприклад, аналіз економічних показників може бути доповнений оцінкою 

впливу на соціальну стабільність, екологічну ситуацію та інші сфери життя. 

Також важливо враховувати відгуки та оцінки ключових стейкхолдерів, таких як 

бізнес-асоціації, наукові установи, громадські організації та населення. 

В разі виявлення відхилень від запланованих показників або 

несприятливих тенденцій, механізми моніторингу та оцінки дозволяють вчасно 

вносити корективи до політики та стратегій. Це може включати адаптацію 

заходів підтримки для бізнесу, перегляд освітніх програм, зміни в 

інфраструктурних інвестиціях або ініціювання нових досліджень. Гнучкість у 

реагуванні на зміни умов та потреб економіки є ключовою перевагою, яка 
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дозволяє НІК залишатися конкурентоспроможними та досягати стабільного 

економічного зростання. 

Отже, механізми моніторингу і оцінки не лише забезпечують зворотний 

зв’язок щодо реалізації механізму інтегрованого інноваційного розвитку, але й 

сприяють формуванню проактивної політики, що враховує постійно змінювані 

виклики та можливості. Це, у свою чергу, сприяє створенню умов для сталого 

розвитку і підвищення якості життя населення. 

Враховуючи вищенаведене, можна зробити висновок, що механізм 

інтегрованого інноваційного розвитку представляє собою системний підхід до 

економічного зростання нових індустріальних країн, в якому ключовим аспектом 

є інтеграція інновацій у всі сфери суспільного життя та економіки. Цей механізм 

підкреслює важливість не лише технологічних інновацій, але й соціальних змін, 

що забезпечують якісне поліпшення життя населення, адаптацію до нових 

економічних реалій та формування стійкого розвитку. 

Впровадження механізму інтегрованого інноваційного розвитку 

спирається на стратегічне планування та активну державну політику, що створює 

умови для розвитку наукових досліджень і технологічних розробок. За 

допомогою підтримки з боку держави приватний сектор може отримати доступ 

до ресурсів, необхідних для інноваційних проектів. Це, в свою чергу, сприяє 

формуванню екосистеми, в якій стартапи, малий і середній бізнес мають змогу 

розвиватися, підвищуючи продуктивність і конкурентоспроможність на 

глобальному ринку. 

Крім того, інтеграція інновацій у освітні програми забезпечує підготовку 

кваліфікованої робочої сили, готової адаптуватися до швидко змінюваного 

технологічного середовища. Це є важливим фактором для підтримки 

економічного зростання, оскільки нові технології та бізнес-моделі вимагають 

нових навичок та знань. Таким чином, інвестиції в освіту та підготовку кадрів 

стають одним із основних рушіїв інноваційного розвитку. 
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Важливо також зазначити, що успішна реалізація механізму інтегрованого 

інноваційного розвитку дозволяє НІК активніше взаємодіяти з глобальними 

економічними тенденціями, такими як цифровізація та екологічна стійкість. 

Інвестиції в зелений бізнес та екологічні технології відкривають нові можливості 

для зростання, що відповідає сучасним вимогам і викликам, пов’язаним із зміною 

клімату. 

Механізм інтегрованого інноваційного розвитку також включає механізми 

моніторингу та оцінки, що забезпечують гнучкість у реалізації стратегій. Це 

дозволяє адаптувати політику відповідно до змінюваних умов, реагуючи на 

виклики та нові можливості, що виникають у динамічному світовому 

середовищі. 

Таким чином, інтегрований підхід до інноваційного розвитку є важливою 

складовою забезпечення стійкого економічного зростання нових індустріальних 

країн. Реалізація цього механізму створює передумови для адаптації до сучасних 

викликів, зміцнення конкурентоспроможності на міжнародній арені та 

покращення якості життя населення. Це, в свою чергу, формує стійку економічну 

базу, що дозволяє НІК процвітати в умовах глобалізації та швидких змін у 

світовій економіці. 

 

Висновки до третього розділу 

 

1. Стратегічні напрямки розвитку країн «нової хвилі» в контексті 

глобалізації акцентують увагу на технологічній модернізації та розширенні 

зовнішньоекономічних зв’язків. Адаптація до нових умов, включаючи зміни 

клімату і енергетичну безпеку, також відіграє важливу роль у підвищенні 

конкурентоспроможності НІК на світовій арені. Країни «першої хвилі» 

демонструють готовність до активної участі в міжнародних економічних 

процесах, що свідчить про їхні амбіції і здатність справлятися з сучасними 

викликами. Це формує передумови для стабільного економічного розвитку та 
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соціального благополуччя в умовах постійно змінюваного міжнародного 

середовища. 

2. Узагальнюючи результати дослідження стратегічних напрямків 

розвитку нових індустріальних країн «першої хвилі», можна відзначити, що ці 

країни активно адаптують свої економічні моделі до умов глобалізації та 

регіоналізації. Механізм інтегрованого інноваційного розвитку, що був 

розроблений, підкреслює важливість інтеграційних зусиль, інноваційних 

стратегій, розвитку фінансових центрів і врахування екологічних аспектів. 

Залучення до міжнародних торгових угод і зменшення торгових бар’єрів стають 

ключовими факторами, які сприяють економічному зростанню та залученню 

інвестицій. 
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ВИСНОВКИ 

 

Отже, підсумовуючи вищенаведене, можна зробити висновки, що 

результати дослідження економічного розвитку нових індустріальних країн 

(НІК) «першої хвилі» вказують на важливість багатогранного підходу до аналізу 

їхньої динаміки та стратегії в умовах глобалізації.  

1. Розгляд теоретичних моделей економічного розвитку показав, що існує 

безліч підходів, які можуть бути застосовані для аналізу цих країн. Моделі 

враховують не лише економічні фактори, але й соціальні аспекти, що є 

важливими для формування комплексного розуміння процесів, що відбуваються 

в НІК. Класичні моделі економічного розвитку, такі як теорії модернізації, 

зосереджуються на етапах переходу країн від аграрних до індустріальних 

суспільств. Вони описують процеси, які країни повинні пройти, аби досягти 

високого рівня економічного розвитку. Однак ці моделі часто недостатньо 

враховують специфіку НІК, які зазнали трансформацій під впливом глобалізації. 

Сучасні теоретичні підходи, такі як теорії зростання, наголошують на важливості 

інновацій і технологічного прогресу. У контексті НІК це означає, що розвиток 

нових технологій, таких як інформаційні технології або біотехнології, стає 

ключовим чинником економічного зростання. Моделі, які базуються на 

концепції відкритої економіки, підкреслюють важливість зовнішньої торгівлі та 

інвестицій як рушійних сил, що стимулюють внутрішній розвиток. Соціальні 

аспекти також відіграють важливу роль у процесах економічного розвитку. 

Теорії соціального капіталу вказують на те, що довіра, співпраця та соціальні 

мережі можуть суттєво вплинути на економічну ефективність. У НІК соціальна 

структура, зокрема рівень освіти та кваліфікації робочої сили, прямо впливає на 

здатність країни адаптуватися до нових економічних реалій. 

2. Характеристика нових індустріальних країн та їх місце в глобальній 

економіці засвідчує, що ці країни займають важливу позицію в міжнародному 

поділі праці. Вони здатні виробляти конкурентоспроможну продукцію, що 
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дозволяє їм активно інтегруватися в світові ринки. Ця інтеграція, в свою чергу, 

створює нові можливості для зростання та розвитку. Однією з основних причин 

успішної інтеграції НІК у світові ринки є їх здатність адаптуватися до вимог 

глобалізації. Ці країни активно розвивають інфраструктуру, технології та 

людський капітал, що дозволяє їм підвищувати якість продукції та знижувати 

витрати на виробництво. Наприклад, Південна Корея і Тайвань стали важливими 

центрами для виробництва електроніки та напівпровідників, що забезпечує їм 

високу частку на світових ринках. 

3. Методичні підходи до аналізу економічного розвитку нових 

індустріальних країн виявилися різноманітними. Вони включають як якісні, так 

і кількісні методи, що дозволяє отримати всебічну картину економічних 

процесів. Це важливо для розуміння специфіки розвитку НІК і формування 

адекватних стратегій. 

4. Опис передумов та особливостей розвитку економік НІК «першої хвилі» 

підтверджує, що ці країни пройшли через різні етапи трансформації, в яких 

особливе значення мали зовнішні інвестиції, технологічний трансфер та активна 

роль держави в економічному розвитку. Це дозволило їм подолати бар'єри і 

реалізувати потенціал своїх економік. 

5. Проведення порівняльного аналізу динаміки економічного розвитку НІК 

в умовах фінансової нестабільності виявило, що ці країни, незважаючи на 

зовнішні виклики, продовжують демонструвати стійкість. Це свідчить про 

наявність ефективних механізмів управління, здатних реагувати на зміни у 

світовій економіці. 

6. Характеристика сучасних драйверів і проблем розвитку НІК «першої 

хвилі» показала, що, попри досягнення, ці країни стикаються з викликами, 

такими як нерівність доходів, залежність від зовнішніх ринків і ризики, пов’язані 

з глобальними економічними коливаннями. Водночас, інтеграція інновацій і 

розвиток сервісного сектора відкривають нові можливості для зростання. 
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7. Опис стратегічних напрямків розвитку НІК в умовах глобалізації та 

регіоналізації свідчить про те, що ці країни повинні активізувати свої зусилля в 

інтеграції з міжнародними економічними системами, розвивати екологічні 

технології та забезпечувати стійкість своїх економік. Адаптація до нових 

глобальних тенденцій стане ключовим фактором успіху у майбутньому. 

8. Запропонований механізм економічного розвитку НІК «першої хвилі» 

підкреслює важливість стратегічного планування, орієнтованого на інновації та 

соціальну відповідальність. Такий підхід дозволить країнам адаптуватися до 

нових умов і зміцнити свої позиції в глобальному контексті. 

Загалом, виконані завдання демонструють складність і багатогранність 

процесів економічного розвитку нових індустріальних країн, що вимагає 

постійного аналізу та адаптації до змін у світовій економіці. 
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